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SR GONZALEZ DE LARA

Presidente de la Confederacion de Empresarios de Andalucia (CEA)

Dice no arrepentirse de haber aceptado
el cargo, pero admite que esta siendo
una tarea muy dura. Santiago Herréro

no ha dejado precisamente una
herencia sencilla a Javier Gonzélez de
Lara, el patrén al que los empresarios

han entregado el timén para reconducir

la direccion de la organizacién. La
travesia no serd precisamente placida.

«La palabra concertacion hay que olvidarla;
es un téermino denostado que genera rechazo»

ANTONIO SALVADOR / Seviila
No arredran las dificultades a Ja-
vier Gonzalez de Lara (Mdlaga,
1963), que con 18 afios tuvo que
ponerse al frente del negocio fami-
liar al morir su padre. El futuro de
la CEA depende en gran medida
del acierto en la gestién de este
empresario aficionado a pintar
cuadros de temdtica marinera.
Realismo, desde luego, no le falta.

Pregunta.~¢Cudl es la herencia
que se ha encontrado?

Respuesta.—La herencia es dificil
y el reto es monumental. Es una
organizacién que necesita renovar-
sey transformarse. Yo incluso he
llegado a decir que tiene que rege-
nerarse, no porque las cosas se ha-
yan hecho mal sino porque los
tiempos nos exigen nuevas cosas.
Tendremas que hacer nuevas cosas
para llegar mas lejos y ver la mane-
ra de que la CEA sea mds indepen-
diente desde el punto de vista ins-
titucional y econdmico.

P~Habla de independencia eco-
némica. Supongo que una de las
prioridades serd definir cémo se
debe financiar la CEA...

R.-Es més la viabilidad. Tengo
en marcha un proyecto financiero.
Hay que hacer ajustes para tener
una estructura viable, razonable y
sensata que dependa por si mismo
de los recursos que genere, Preten-
do que ta organizacion tenga siem-
pre el papel protagonista en la so-
ciedad andaluza como ha tenido,
pero sin ningln tipo de discusién
desde el punto de vista de su inde-
pendencia.

P—¢Esta en condiciones la CEA,
como ha insinuado algtin sindicato
quizé con la boca pequena, de re-
nunciar a los cursos de formacién
como férmula de financiacién?

R.~Podriamos estar en condicio-
nes, pero no pienso renunciar a
eso. La formacién para trabajado-
res se nutre de los fondos que
aportamos los empresarios. No re-
nuncio a algo que las empresas te-
nemos derecho a poder ejecutar,
como es la formacién, cuando te-
nemos mas desempleados que
nunca. Existe el mensaje de que la
formacién es bastarda y negativa
cuando podemos decir con satis-
faccién que la formacion ejecutada

EL VALOR INTRINSECO DEL DIALOGO SOCIAL
«Es clave para que un pals progrese,
pero no se valora porque en Espafia hoy
préacticamente todo esta desacreditado»

PRESENCIA DE IU EN EL GOBIERNO ANDALUZ
«No podemos someter a la ideologia la
actividad empresarial. Al inversor se le
somete a una tortura hasta que se va»

hasta la fecha ha sido de calidad,
auditada, justificada... Ngsotros es-
tamos pagando la formacién.

P-¢Ha habido falta de control en
la gestion?

R.~En muchos sitios, seguro. Es
un problema de condicién huma-
na, de gente que no tiene ética ni
moral y que utiliza las cosas a su
interés personal. En esas situacio-

nes, que se actie con toda la con-
tundencia legal que corvesponda.
P.-iHay temor en la CEA a que
haya una auditorfa general?
R.-No, no. Auditorias puede ha-
ber todas las que hagan falta. Es
bueno. La formaci6n es uno de los
temas por los que me he preocupa-
do desde que llegué el 23 de enero.
Saber qué se ha realizado y cémo

se ha realizado. Me consta que la
formacién se ha ejecutado adecua-
damente. No ha habido ningun ti-
po de utilizacién inadecuada.

P-¢Ha apreciado algo que no le
haya gustado sobre la formacién
ejecutada por la CEA?

R.-No he visto nada irregular,
extraiio o atipico. Me consta que se
ha hecho un buen trabajo.

P—¢A usted le parece bien que
antiguos directivos de la CEA co-
paran con sus empresas privadas
los cursos de formacién?

R.-Evidentemente, lo que se ha-
ya decidido de aqui para atrés, no

corresponde a mi decisién perso-

nal. Podré estar de acuerdo o no.
P-cY est4 de acuerdo?
R.-Podré estar de acuerdo o no.
Lo Unico que digo es que mi mode-
lo va a ser distinto.
P-iQué modelo va a ser?
R.-Distinto.
P-¢{Pero como va a ser? (Va a sa-
car a concurso los cursos de for-
macion?

=

R.-Intentaremos que
haya concurrencia com-
petitiva, que haya una ac-
titud mds abierta y pue-
dan participar otras em-
presas... [ntentaré que no
sea algo cerrado.

P.-Hasta ahora, ¢cuén-
tas empresas han imparti-
do esos cursos?

R.-Ocho o diez, no po-
difa precisarle en este mo-
mento. Pero si tienen que
ser 14, pues seran 14. Las
que retinan las condiciones.

P~La CEA no ha vivido
también una cierta burbu-
ja, no ha vivido por enci-
ma de sus propias posibi-
lidades y en cierta forma
ha perdido un poco su
propia razén de ser?

R.-La sociedad, en ge-
neral, ha vivido una bur-
buja global desde el punto
de vista de crear estructu-
ras hiperdimensionadas.
Y quiza la CEA también
ha incutrido en ese error.
Estamos intentado corre-
girlo y buscar una solu-

cién mas razonable con
los tiempos que vivimos.
Pero han sido la CEA, los
estamentos sociales, las empresas,
los ciudadanos, el sector ptblico...

P-Hablemos de la concertacién.
¢Ha hecho el didlogo social que la
CEA no haya sido excesivamente
critica con el Gobierno andaluz?

R.-Todas las comunidades han
hecho concertacion; todas. La cues-
tién es que aqui no ha habido alter-
nancia politica. Nosotros nos limi-
tamos a negociar con el Gobierno
que esté para que haya una visién
proactiva hacia el mundo empresa-
rial, no lesiva. Si se capilariza y
analiza el mapa provincial, se po-
dr4 comprobar que diputaciones
del PP hacen pactos por el empleo
con los sindicatos. Todo el nundo
Se pone casto y puro...

P-Ese mapa demostraria que es
un buen negocio politico y que to-
do el mundo lo imita...

R.-Si, politicamente puede serlo.

P-El problema de la concerta-
cién no es la bisqueda de un en-
tendemiento en favor de la paz so-

Sigue en pagina 25
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cial, sino que se utiliza para otros
fines y provoca una servidumbre
politica, de un signoy de otro.

R.-Si se buscan clientelismos se
puede incurrir en ese tipo de erro-
res. Nosotros buscareinos el acuer-
do con la Administracién para evi-
tar problemas para el mundo em-
presarial. Y férmulas para que la
actividad del tejido productivo sea
mucho mas eficiente.

P-Lo que es evidente es que la
concertacién no ha servido para
que Andalucfa tenga menos paro.

R.-Podria ser. También hay otro
elemento a analizar: esa paz social
que se consigue. Hay una resolucién
importante de conflictos laborales
que genera un clima més positivo
para la inversion. Y eso es el didlogo
social en palabras con maytisculas.

P-Susana Dfaz ya ha-anunciado
que quiere cambiar el modelo de
concertacién y abrirlo a otros sec-
tores. ¢Qué le parece que no se
evalten los resultados de los pla-
nes anteriores?

R.-Es bueno que se evalGen los
resultados y es un error que no se
haya hecho. Debe hacerse y mirar-
se con rigor lo que se ha podido lo-
grar y lo que no.

P—La concertacién debe abrirse
a més actores?

R.-El modelo de concertacién no
puede quedar constrefido exclusi-
vamente a ver qué actores van a
participar, sino a los contenidos
que se quieren abordar. Esos acto-
res que Se quieren incorporar ten-
drén que acreditar su legitimidad.
A lo mejor |a palabra concertacién
hay que olvidarla, eso fue una mo-
desta aportaci6én que le di a la pre-
sidenta. Es un término que est4 de-
nostado y genera rechazo. Vamos a
potenciar el didlogo social.

P—Est4 denostado el concepto o
los participantes de la concertacién?

R.-En este pafs estamos ahora to-
dos desacreditados, hay pocas insti-
tuciones que se salven. Lo que habrd
que bacer es empezar a dar crédito
a la gente que quiere arrancar de
nuevo y resolver problemas. ¢Quién
no esta sometido hoy a ese descrédi-
to? Yo intentaré siempre hacer las
cosas bajo principios éticos y de ho-
nestidad. El didlogo social es una
apuesta muy fuerte y una infraes-
tructura clave para que un pais pro-
grese. Pero, dentro de ese descrédi-
to, el ciudadano ni lo valora.

P—¢Cuéntas empresas se ha lieva-
do por delante la crisis en Andatucia?

R.-Unas 50.000. Calculo que se
necesitar4 mas de una década para
que se recupere ese tejido producti-
vo; va a costar muchisimo. En el fon-
do, es un fracaso de todos.

P~Qué balance hace del bipartito?

R.-Hay que avanzar y cambiar
cosas. Para que Andalucia pueda
atraer inversiones, hay que simpli-
ficar el afén regulatorio despropor-
cionado que existe ahora. También
es necesario que haya lealtad insti-
tucional, porque al final se frenan
los proyectos.

P-Como ha podido ocurrir con
la mina de Aznalcéllar, éno?

R.-Es un gjemplo claro y eviden-
te de deslealtad El Gobierno cen-
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«¢Entrar en concurso? No hay razones»
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curso de acreedores?
R.-Espero que no. La
organizacién no tiene

Pregunta.-En sus pla-
nes para que la organi-

zaci6n sea viable econg-’

micamente, éentra la
venta de la sede?
Respuesta,~ Contem-
plo todo tipo de escena-
rios. Todos. Desdenoven-
deravender o haceralgu-
na operacion hipotecaria.
P-Por lo que sabe-
mos, la operacién hipo-
tecaria que planted su
antecesor en el cargo es
précticamente imposi-
ble. No sélo por decisién

de la propias entidades,
sino porque desde Bru-
selas la ven imposible...
R.-Labanca quiere ha-
cer operaciones, necesita
hacerlas. La Gnica forma
que tiene de reducir su
morosidad es haciendo
operaciones comerciales.
Hayun cambio de tenden-
cia. Con esto no digo que
vayan a producir grandes
milagros, pero hay mayor
actitud de las entidades fi-
nancieras hacia las em-
presas. En cuanto al edifi-

ciodela CEA, notienecar-
gas nigravdmenes y noso-
tros representamos mu-
cho. Representa penetra-
ci6én en el mercado, y eso
es un intangible que un fi-
nanciero sabe valorar.

P-Pero llevan més de
afio y medio y no termi-
nan de cerrar la opera-
cién...

R.-Estamos hablando
de otro tipo de operacién.

P-¢Cudl es la nueva
operacién?

R.-Puede haber acto-

res, condiciones, escena-
rios, plazos y amortiza-
ciones distintas. No par-
to de esa herencia, yo re-
chazo esaoperacién por-
que fracas6. Y empiezo
una operacién nueva.
P-¢Se ha planteado

‘trasladar la sede de la

patronal andaluza a Ma-
laga?

R.-La sede de la CEA
va a seguir estando en
Sevilla.

P-¢La CEA estéd abo-
cada a solicitar el con-

razones para entrar en
concurso, peroesverdad
que debemos a provee-
dores. Hablo con mu-
chos de ellos para trans-
mitirle confianza y nues-
tro compromiso de pago.
P-éA cuénto ascendie-
ron las pérdidas en 2013?
R.-No serdn unas
cuentas bonitas, pero
con el plan de viabilidad
en marcha serdn mas fa-
vorables que las de 2012
{entonces fueron 12,5
millones de pérdidas].

tral y la Junta tendrian que haber
hablado antes para evitar que un
inversor pueda caer en el
desanimo.

P—~Qué impresién le causé Susana
Diaz? ¢Tiene claro hacia dénde va?

R.~Fue una reunién de unos 45
minutos y, por tanto, serfa frivolo
por mi parte hacer una valoracién
definitiva. Le insisti en que hay que
hacer més inversiones productivas
y en que debe reducirse el gasto
corriente. La Junta de Andalucia se
tiene que abrochar el cinturén.

P-{Cémo valora la presencia
de IU en e] Gobierno andaluz?

R.-Los condicionantes ideol6-
gicos hay que romperlos ofr#
ciendo datos reales, que es lo que
necesitan los cindadanos. A cual-
quier inversor se le somete a una
tortura hasta que al final termina
marchandose a otro sitio. No po-
demos supeditar la actividad em-
presarial a criterios ideol6gicos.
El desempleo es un drama en es-
ta comunidad

P-éCémo valora el pian de la
construccién sostenible promovi-
do por Diaz?

R.-No es suficiente aunque va en
la direccién adecuada y permitird
sacar del ostracismo a un sector ol-
vidado. Tendrfan que agilizarse los
planeamientos municipales para
que, cuando se salga de la crisis, el
sector pueda empezar a funcionar.
Para poder invertir se necesita segu-
ridad juridica y certeza econémica.

P.-cQué hacia la CEA promo-
viendo.viviendas?

R.-Pienso que fue un error de
concepto y de gestién. Nunca debi6

meterse en esa actuacién la Funda-
ci6n para el Desarrollo del Sur de
Europa, que no esté vinculada pa-
trimonialmente a la CEA. También
hay que retrotraerse a etapas ante-
riores. Colunga propuso hacer
VPO para hijos de empresarios...
P-¢Teme alguna sorpresaen la
CEA? ¢Encargaré una auditorfa?
R.~¢Y quién dice que no lo he
hecho? Tendré que procesar esa in-
formacién. Estoy intentando tener
un conocimjento exhaustivo y pro-

LOS CURSOS DE FORMACION DE LA PATRONAL

«Quiero concurrencia participativa, que
no sea algo cerrado de 8 o 10 empresas.
Si 14 réunen las condiciones, seran 14»

LAS VPO NO CONSTRUIDAS POR LA FUNDACION
«Fue un error de concepto y de gestién.
Nunca debié meterse en esa actuacion,
pero hay que retrotaerse a otras etapas»

fundo de hasta dénde Ilegan las-
vinculaciones. Tampoco me he cai-
do de un guindo.

P—(Se arrepiente de haber acep-
tado el cargo?

R.-Nunca. Lo he asumido por
responsabilidad, pero reconozco
que est4 siendo muy duro.

P—cLe puso alguna condicién
Santiago Herrero?

P-Ninguna. Yo si le puse alguna
condicién. Estuve dos noches sin
dormir antes de asumir el cargo.
Me siento muy satisfecho por la
unidad que ha habido. He recibido
una gran cantidad de apoyos y el
peso es mayor. Hay que estar a la
altura de las circunstancias.

P—~Compaginar4 el cargo con la
presidencia de la Confederacién de
Empresarios de Malaga?

R.-Pretendo simultaneatrlo.

Junto a} director de EL MUNDO en
Andalucfa, Francisco Rosell han par-
tictpado en el encuentro Teresa Lépez
Pavéu, Sebastidn Torres, Francisco
Javier Recio y J. Caro Romero, ade-
mas del delegado de Expansion en An-
dalucia, Simén Onrubia
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El PTA coordina una
iniciativa que premia
el talento y espiritu

. emprendedor
delos jovenes

=i SUR — = — _—
MALAGA. El Programa Yuzz J6-
venes con Ideas’, coordinado en
Mélaga por el Parque Tecnoldgi-
co de Andalucia (PTA) ha lanza-
do su quinta edicién en la que
prerniard las ideas innovadoras
de jévenes en mis de una vein-
tena de centros distribuidos por
toda Espafia, con el objetivo de
promocionar el talento y el espi-
ritu emprendedor.

“La convocatoria para partici-
par en esta nueva edicién perma-
necerd abierta hasta el préximo
23 de abril, segiin ha informado
a través de un comunicado el
Centro Internacional Santander
Emprendimiento (CISE), enti-
dad organizadora. Lasbases de la
convocatoria y formulario de ins-
cripcién estdn disponibles en la
pagina web ‘www.yuzz.org’

El prograrna, dirigido a jove-
nes de entre 18 y 31 afios, ofrece
durante siete meses apoyo, for-
macién y asesorarniento para ela-
borar planes de negocio basados
en ideas innovadoras, de base tec-
nolégica, propuesta por los selec-
cionados.

400 emprasas

Asi, durante sus cuatro ediciones
anteriores se han czeado 400 em-
presas y sélo en el iltimo afio han
participado més de 600 empren-
dedores. Para los tres mejores pro-
yectos nacionales se destinard
una cantidad total de 60.000 eu-
ros. De modo que el primer pre-
mio estd dotado con 30.000 eu-
1os; el segundo con 20.000 el
tercero con 10.000 euros.

Por otro lado, los premios lo-
cales ofrecerdn a los jévenes la
posibilidad de viajar a Silicon Va-
lley, en California (EE UU), para
conocer de primera mano el prin-
cipal referente internacional en
el ambito de la innovacién. |

De este modo, durante una
semand, los ganadores visitaran
empresas tecnolégicas emble-
madticas, interactuarén con di-
ferentes agentes del entomo aca-
démico y empresarial, asi corno
realizardn actividades de ‘net-
working’.

2 3 MAR. 2014



La sociedad de in
Capital, en

o M. TRIGUERQ

MALAGA, La sociedad de capital
riesgo M Capital estd en vias de li-
quidacién desde el pasado mes de
noviembre, en cumplimiento del
auto dictado por eljuzgado de lo
mercantil nimero 1 de Mélaga. La
empresa, que fue fundada en 1989
por Cajamar, Unicaja, BBK, Fama-
desa, Vera, Acciona, Sacyr'y FCC, lle-
vaba en concurso de acreedores des-
de mayo de 2013 como consecuen-
cia de una deuda de unos 9 millones
de euros que en buena parte corres-
ponde con las entidades financieras
que forman parte de su accionaria-
do (también tenia préstamos con
Banco Santander). Tras no haber re-
cibido el apoyo de sus propios so-

ersiones

liqu mﬁ@ﬁm

cios, la sociedad de invetsiones se
enfrenta a su desaparicién.

Segun fuentes.de la.administra-
cién concursal de M Capital, la liqui-
dacién de sus activos va a permitir cu-
brir la mitad de su deuda. Ademas, to-
dos los créditos contra la masa (asise
denominan las deudas que se van ori-
ginando durante el proceso concur-
sal) se han ido satisfaciendo, asi como

" Lafirms, enconcursade

acreedores desde hace casiun
ano, es propiedad de Cajamar,
Unicaja, BBK, Famadesa, Vera,
Acciona, Sacyry FCC

T

P AN

los créditos privilegiados generales.
(Hacienda y Seguridad Social).

M Capital tiene casi 25 afios de
experiencia en el mundo del capi-
tal riesgo. Nacié en 1989 a iniciati-
va de Unicaja, Cajamar y Cajasur,
dos de las mayores empresas mala-
gueflas —-Vera y Famadesa-y tres
constructoras nacionales ~FCC, Ac-
ciona y Sacyt Vallehermoso-, con
el objetivo de realizar inversiones
en empresas y proyectos con alto
potencial de crecimiento en Anda-
lucia. Entre las iniciativas que ha fi-
nanciado a lo largo de su historia fi-
guran el Hotel Antequera Golf,
Swing Rent a Car, la cadena de te-
levisién Localia Mélaga, Sirio Mul-
tiservicios, la revista ‘Andalucia Eco-
nérmica’ o las promotoras Inveosa y
Desarrollos Inmobiliarios Bahia de
Malaga. También tiene una filial, M
Capital consultores, dedicada ala
prestacién de servicios de consul-
toria y contabilidad a terceros.

23 MAR. 2014
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P Particinan hasta el 28 de
marzo en el quinto reto
Gestalemtum, que promueve
competencias de liderazgo

LA OPINION MALAGA
Alumnos de Econdmicasy Em-
presariales de la Universidad de
Mélaga participardn desde ayery
hasta el préximo 28 de marzo en
elquintoreto Gestalentum 20x1o,
la primera iniciativa universitaria
en Espana que utiliza la metodo-
logia Quidoor Training para eva-
luar las competencias profesio-
nales de los estudiantes.

La actividad fue presentada en

una mejor insercion

la facultad de Econémicas, en un
acto al que asistieron, entre otros,
su decano, Eugenio Luque; la con-
cejala de Promocién Empresarial
del Ayuntamiento de Mélaga, Ana
Marfa Navarro, y el director del Ins-
tituto Municipal para la Formacién
y el Empleo (IMFE), Enrique Na-
dales.

Todos ellos destacaron el gran
trabajo que la facultad de Econé-
micas realiza para mejorar la in-
sercién laboral de sus estudiantes
con iniciativas pioneras como el
Reto Gestalentum, que dota a la
formacién de un valor afiadido. En
este sentido, destacaron que la
actividad instruird alos alumnos
fuera del aula con actividades 14-

B ¥ 1
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dicas y deportivas que desarro-
larén sus capacidades y aptitudes
profesionales.

La metodologfa Outdoor Trai-
ningse sirve de la naturaleza como
aula y del aprendizaje experi-
mental como método, y tiene
como objetivo formary evaluara
los alumnos que van a concluir sus
estudios en competencias clave
para su futuro profesional, en con-
creto: rabajo en equipo, comunni-
cacion, liderazgo, gestién del tem-
po, gestién de los conflictos, adap-
tacién al cambio, creatividad, mo-
tivacién, autoconfianza y auto-
confrol.

Asf, esta novedosa metodologia
outdoor training, o formacién fue-

22 MAR. 2014

ra de las aulas, busca alejar a los
participantes de su espacio habi-
tual para introducirlos en un en-
torno desconocido en el que se si-
mula una catstrofe, a fin de de
que los alumnos se involucren fi-
sica, intelectual y emocionalmente
en ésta.

Los alumnos participantes en el
reto Gestalentum 20x10 recibi-
rén un certificado expedido porla
facultad de Ciencias Econémicas
y Empresarijales y acreditativo de
su participacién de las jornadas 1d-
dico-formativas. No obstante, los
20 alumnos que obtengan mejor
resultado y que mejor cumplan las
10 competencias obtendrdn un
certificado especifico.

Las diez competencias que los
estudiantes desarrollardn son: li-
derazgo, gestién del tiempo, co-
municacién, gestién de conflictos,
adaptacién al cambio, creativi-
dad, autoconfianza, autocontrol,
motivacién y trabajo en equipo.



vender productos esj

Su objetivo es vincular

a los distribuidores

y cadenas de
suparmercados britanicos
con productores
nacionales para favorecer
nuevas lineas de negocio

i1 AGUSTIN PELAEZ

MALAGA. Jestis Manso Arcas y Juan
José Galicia Montero, de 30y 28
afios, respectivamente, se conocie-
ron mientras estudiaban Adminis-
tracién y Direccion de Empresas en
la Universidad de Mélaga. Aunque
los dos son malaguefios, sus carre-
ras profesionales siguieron al prin-
cipto caminos diferentes. De hecho,
Jestis ha trabajado sobre todo en Uni-
caja'y para una empresa financiera
britanica en Espafia. Juan en cam-
bio se centré en el comercio exte-
rior y durante un afio ejercié como
analista de mercado para la Agencia
Andaluza de Promocién Exterior,
Extenda. En octubre pasado, estos
dos jovenes malaguerios decidieron
apostar por crear su propia empre-
sa, Tradex Consultancy, con sede en
el Barking Enterprise Center, un
centro empresaral situado en el dis-
trito londinense de Barking & Da-
genham, con el objetivo de vincu-
lar a los productores espafioles de
primera calidad con los vendedores
en el Reino Unido.

«Yo estaba fijo en Granada, pero
el trabajo no me lJenaba demasiddo
y decidi apostar por esta nueva em-
presa. Fue Juan José el que me lla-
mo para oftecerme la posibilidad de
participar porque necesitaba un buen
comercial y tras meditarlo decidi in-
volucrarme de lleno en el proyecto
y dejar mi puesto de trabajo, sefia-
la Manso, director gerente de Tra-
dex Consuitancy.

«Extenda habia dejado su oficina
en Londres bajo minimos, con solo
un empleado y Juan José pensé que
podia ser un buen momento para
poner en marcha una empresa de
exportacién intermacional y consul-
toria de importacion. En octubre de
2013 comenzamos nuestra andadu-
ra desde Espaila buscando empre-
sas interesadas en abrirse mercado
en Gran Bretafia, relata Jesis Man-
so desde la capital del Reino Unido.

Jestis Manso y Juan José Galicia, creadores de Tradex Consultancy. ::sur

Corno director gerente asegura
que decidieron dar de'alta a su em-
presa en Gran Bretafia porque «las
ventajas son mucho mayores que
en Espafia. Ademds aqui todo es mu-
cho més sencillo ¥ no nos mandan
de un lugar a otro. Hicimos un via-
je exprés a Londres en noviembre y
lo dejamos todo preparado. Desde
enero estamos trabajando los dos
desde el Reino Unidoy.

Ventaja competitiva

Para Jesus Manso, el echo de que los
dos tengan fijada su residencia des-
de entonces en la capital inglesa es
«una ventaja competitivan con re-
lacién a otras consultoras. «Noso-
tros estamos en el Reino Unido y

nuestras oficinas estin en Londres.
Nuestro objetivo es ayudar a las em-
presas espafiolas a vender en Ingla-
terra y pensamos que para elloes
necesario vivir aqui, porque esla
mejor forma de sacar adelante el pro-
yecto empresarialy, explica Manso.

Tras apenas tres meses de anda-
dura, Tradex Consultancy cuenta
ya con dos empleados y una carte-
ra de clientes de més de 20 empre-
sas espariolas interesadas en sus ser-
vicios, a las que asesoran y buscan
clientes ingleses.

Una de sus dltimas acciones ha
tenido lugar esta semana y ha con-
sistido en una misién comercial en
el centro de negocios en el que la so-
ciedad tiene fijada su sede reunien-

jefios crean una empresa para
foles en Reino Unido

do a diez empresas andaluzas del
sector del aceite de oliva con 17 em-
presas britinicas (cadenas de super-
mercados, distribuidos e importa-
dores) para intentar que se produz-
can acuerdos y las almazaras pue-
dan exportar su producto al Reino
Unido.

«Corntactamos con un buen nd-
mero de empresas malaguefias, pero
ninguna se interess, porloque ala
reunién sélo han acudido produc-
tores de aceite de oliva virgen extra
de Jaény, sefiala Manso, segin el
cual gracias a esta iniciativa ya ha
habido empresas que ha alcanzado
acuerdos para exportar aceite. «Una
de las empresas britdnicas con las
que contactamos nos dijo que no po-
dia asistir al encuentro, sin embar-
go nos pidié que la pusiéramos en
contactos con los fabricantes de acei-
te y ello ha permitido que una de
ellas ya hayarealizado un prirner
envion, dice orgulloso.

Segun Jests Manso, Tradex 0o co-
bra a las empresas del Reino Unido
por sus servicios, sino a los produc-
tores espafioles, Sin embargo acla-
1a que su comisién no es importan-
te. «Somos como los chinos en el co-
mercio exterior, Lo que realmente
nos interesa es que las empresas ha-
gan negocio, porque cobramos en
funcién de ese negocio. Ademads hay
empresas que no se pueden permi-
tir el lujo de tener a un agente co-
mercial en Londres y nosotros les
oftecemnos la posibilidad de ejercer
como tales y facilitar relaciones co-
merciales a largo plazon, explica el
director gerente de la sociedad, que
tiene entre sus planes expandir la
compafiia en el Reino Unido, crear
més puestos de trabajo y abrir otra
sucursal en Espafia.

Ademas del encuentro entre em-
presas aceiteras espafiolas con ven-
dedores britdnicos, Tradex Consul-
tancy tiene en proyecto organizar
otras dos misiones comerciales en
sus instalaciones, una dedicada al
vino y otra de productos hortofru-
ticolas. Ademds, estdn asesorando a
empresas textiles en la bisqueda de
mercados en el Reino Unido.

Jesds Manso y Juan José Galicia
se han fijado un plazo de un afio para
ver larentabilidad de su empresa,
una iniciativa que les tiene total-
mente entregados y entusiasmados.

Sébado 22.05.14
SUR

Izquierda Unida
exige a la Junta un
reparto mads social
de los fondos de
desarrollo rural

HsYyrR
ROMDA, El portavoz delgrupo
parlamentario andaluz de IU'y
coordinador provincial de la coa-
licién, José Antonio Castro, cri-
ticé ayer el «recorten de los fon-
dos para el desarrollo rural que
asegura que ha sufrido Andalu-
cia frente a otras comunidades
espafiolas y reclamé a la Conse-
jeria de Agricultura un reparto
«mds socialy de los fondos para
el periodo 2015-2020. Durante
su visita a la cooperativa La Alga-
ba de Ronda, Castro cifrd dicha
disminucién en mas de 200 mi-
llones de euros para el siguiente
PIOgrama marco, enun momen-
to en el que «se incrementan es-
tos fondos para Espafia. <Hemos
tenido una decisjén politica que
ha perjudicado muchisimo a An-
daluciay, dijo Castro.

Eldirigente de la coalicién de
izquierdas advirti6 del papel que
jugara el Gobierno andatuz en el
reparto, y sefialé que «ahora lle-
galahora de laJunta de Andatu-
cian. Y en este sentido, el coordi-
nador sefialé que corresponde a
la Consejeria de Agricultura de-
cidir cémo y dénde se teparten
estos fondos.
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iSoft tiene la
féormula para
crecer en
Sudamérica

El 70% delafacturaciondela
firma de 'software’ médico del
PTA procede de seis paises

do en Sudamérica una de los
grandes escenarios para el de-
sarrollo de sus programas para
optimizar la gestién de los ser-
vicios sanitarios. La firma del
Parque Tecnoldgico de Anda-
lucia (PTA), que en agosto de
2Q11 fue adquirida por la mul-
tinacional norteamericana
CSC, factura ya el 70% de sus
ventas, en torno a 20 millones
de euros, én seis pafses del con-
tinente sudarpericano. En con-
creto, el ‘software’ que se dise-
fia en la tecnépolis malague-
fia se emplea en los sisternas
de salud de México, Honduras,
Panamd, Ecuador, Peri y Re-
pliblica Dominicana.
Ademis, desde las instala-
ciones de la capital se elaboran
programas para la gestion sa-
nitaria en el sur de Europa, con
un 30% de la facturacién pro-
cedente de Espafia, Portugal,
Italia y Francia. Y es que inter-
net y los sistemas tecnoldgi-

LA EMPRESA

» Nombre. iSoft, pertenece

a la multinacional norteame-
ricana CSC, unio de los lideres
mundiales en soluciones tec-
nolégicas para empresas.

» Actividad. Disefoy pro-
gramacion de aplicaciones de
‘software’ para el sector sani-
tario, principalmente hospi-
tales y centros de salud

~ Clientes. En masde cua-
renta paises. Las oficinas del
PTA trabajan con Espania,
Italia, Francia, Portugal,
México, Honduras, Panama,
Ecuador, Perii y Reptblica
Dorninicana

cos han beneficiado enorme-
mente a las administraciones
puiblicas, permitiendo una ges-
tién mis eficiente de Jos recur-
s0s. En el 4mbito de la sanidad,
los hospitales, ambulatorios y
consultorios se han ido progre-
sivarnente incorporando a este
universo, con aplicaciones que
permiten centralizar los datos
de millones de pacientes.

En este terreno esdonde la
compafiia raultinacional de
base tecnolégica iSoft ha con-
seguido posicionarse como uno
de los grandes referentes mun-
diales en el desarrollo de ‘soft-
ware’ sanitario y aplicaciones
para la sanidad. La buena ray-
cha del negocio se reflejaen las
cifras de empleo, que enape-
nas dos afios han pasado de 240
trabajadores a 330, Entre Es-
pafia y Latinoarmérica, los pro-
gramas de iSoft cubren la asis-
tencia sanitaria de mas de 62
millones de personas.

Segiin explica el director ge-
neral de iSoft en Malaga, Gui-
llermo Rarnas, la unién con
CSC se Hevé a cabo «con.el ob-
jetivo de crecer y legar a ser li-
deres mundiales en soluciones
tecnolégicas y de servicios para
la sanidadn. CSC tiene 80.000
profesionales en 70 paises y ce-
176 el ildmo ejercicio con una
facturacién de 13.200 millo-
nies de délares, «por lo que es
uno de los lideres mundiales
en soluciones tecnoldgicasem-
presariales y servicios, mien-
tras que iSoft lo es en solucio-
nes para la sanidady, matiza
Ramas. «L.a unién generé uno
de los principales proveedores
mundiales de soluciones tec-
nolégicas y de servicios parael
sector sanitarion, recuerda.

En la sede de iSoft en M4-
laga, ademds de dirigir las ven-
tas y la ejecucién de proyec-
tos para el sur de Europay La-
tinoamérica, estd el centro de
desarrollo responsable, tanto
de los productos que se insta-
lan coémo de los que se desa-
rrollan a nivel mundial. Entre
los Gltimos reconocimientos
cbtenidos por CSC Healthea-
re Group, destaca el Premio
‘Medical Economics 2013’ ala
mejor aportacion en tecnolo
gia sanitaria, «en reconoci-

rniento a su trayectoria y po-

eljurado. La divisi6n sanita-

sicionamiento en el sector Lafirma teCﬂO|égiCH nia de CSC recibi6 ademis, el
de las TIC para la salud en Es- haaumentado su pasado 22 de enero, el Prermio
paila, donde es una de las i Nacional de Informitica y Sa-
compafiias de referencia, asi -p,ant'-“a de 50 lud 2013, otorgado por la So-
COMO a SU gran apuesta por mgeﬂ_lems en ciedad Espafiola de Informé-
trasladar su oferta de valor al trabajador es enlos tica Sanitazia (SEIS) en su XIX
mercado latinoamericano,  dos [iikirnos afos, al edicién, en un acto que tuvo
donde sus soluciones TIC y y lugar en la Facultad de Medi-
servicios tienenun altoni-  Pasarl de240a330 cina de la Universidad Auté-
vel de aceptaciénn, destacéd noma de Madrid.

i BUR

#MALATA, Laquinta edicién
del programa ‘YUZZ Jévenes
con Ideas’ premiara los pro-
yectos mds innovadores con
el objetive de promover el ta

lento joven y el espiritu em-
prendedor. Ei sus cuatro edi-
ciones anteriores s= han crea

do 400 empresas y en el Glti-

mo afio han participado més
de 600 emprendedores. El Par-
que Tecnolégico de Andalu-
cia (PTA) estd a carzo e la co-
ordinacion de este programa,
dirigido a jévenesdeentie 18
y 31 afios. El programs offece
durante siete meses apoyo,
formacién y aseseramiento
paraelaborar planes de nego-

cio basados en 1deas innova-
doras, de base tecnolégica,
propuestas por los jévenes se-
leccienados para participar en
el concurso,

La nueva edicién de YUZZ'
cueista con el apoyo de Ban
co Santander, 2 través de su
Divisién Global Santander
Universidades, y la colabora-

El programa "YUZZ Jévenes con Ideas’
premia los proyectos mas innovadores

cién de gran cantidad de en-
tidades ptblicas y privadas
comprometidas con el fomen-
todelainnovaciénydel em-
prendimiento Los tres mejo-
Tes proyectos nacionales re-
cibirdn una dotacién total de
60.000 euros, 30.000 para el
primer puesto, 20.000 para el
segundo 7 10.000 euros paza
¢l tercero. Los preinios loca-
les ofrecerdn a los jovenes la
oportunidad de vigjara Sili-
con Valley para conocer sus
instalaciones
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Lecciones para superar el temor ala economia

B F| proyecto Edufinet, fiderado por Unicaja, ayuda a los ciudadanos a desenvolverse con cierta autonoimia en materia econdmica

MARIA DEL MAR DOMINGUEZ / EFE1ALaGA
i Laeconomia tiene unaenorme
trascendencia enlavida profesio-
nal y familiar de los ciudadanos
pero, paradéjicaimente, se suele
ver como un éreareservadaal es-
pecialista, un distanciamiento
quetratadeacortariainiciativade
educacién financiera Edufinet.

La falta de cultura financiera,
que no es un problema exclusivo
de Espana, y la complejidad que
adquufan los productos bancarios
levd hace unos afios a unos ex-
pertos a impulsar un proyecto
para ayudar a los ciudadanos a
«desenvolverse con una mfnina
autonomfa» en estas cuestiones,
segin dijo en una entrevista con
Efe su director, José Manuel Do-
minguez

Este proyecto liderado porlaen-
tidad andaluza Unicaja, pero «aje-
no a cualquier connotacién co-
mercial», integra en su equipo
bésico actualmente a cuarenta
personas que colaboran en lame-
jora de conocimientos financieros
de forma altruista porque «no
foda necesidad tiene que ser ne-
cesariamente una oportunidad
de negocio». Se pretende asf tam-
bién ayudai a que una persona

edufinet involucyd hace unos
afios en este proyecto de
responsahilidad soclal
corporativa a la UMA

sepa «cudles son las cuestones ba-
sicas que tiene que preguntar y
analizar» en una entidad finan-
cieray disponga de «una visién del
ciclo completo de la vida de un
producton, porque este no se cifie
a la contratacién, sino que tam-
bién tiene consecuencias mientras
dure la relacién y cuando esta
acabe, explicé.

Para ello, Edufinet abarca des-
de un portal genérico en internet
y otros dos especializados para
empresarios (Edufiemnp) y jGvenes
(Edufinext), a chatlas en centros
de Secundaria para despertar la
curiosidad de los estudiantes pot
la materia e invitarlos a mejora
sus conocimientos financietos.

Aunque existen «percepciones
erréneas» entre los jévenes, a ve-
ces estos sorprenden al equipo de
Edufinet por el «alto nivel» de co-
nocunientos, todo ello en un en-
torno cada vez mds interactvo,
pues recientemente se ha intro-
ducido un mando inaldmbrico
para que pulsen la respuesta que
piensan que es correcta, indicé.

inquietud en los alumnos
Dominguez, que lleva miés de 30
afios dando clasé en la Unjversi-
dad -es catedrético de Hacienda
Publica en Méalaga-, asegur6 que
en los institutos la experiencia es
«sumamente enriquecedoran
porquese percibe «inquietud» en
el alumnado, lo que resulta «muy
motivadors.

Si bien con la crisis se ha hecho
més patente la importancia de la
educacién financiera, esta co-
yuntura econémica «no ha hecho

més que poiner de manifiesto
que era més Importante de lo
quie parecian, segin el divector de
Edufinel.

Elincremento de noticias sobxe
economfa tampoco ha evitado
que se confundan conceptos en
los medios de comunicacién, cle-
bido a su complejidad.

Tras un intento en el &mbito in-
terno de Unicaja, los protnotores
de Edufinet involucraron hace
unos anos en este proyecto de
responsabilidad social corporati-
va a la Universidad Internacional
de Andalucfa (UNIA), Unjversidad
de Mdlaga (UMA) y Agencia Tri-
butaria.

Después se sumaron a la ini-
ciativa las universidades Pablo de
Olavide de Sevilla y la de Jaén, y
ahora estdn en conversaciones
con la de Cérdoba.

Conscientes de que las nuevas
tecnologfas tienen una capaci-
dad «ilimitada», pero corno el pa-
pel atin dene utilidad, en marzo de
2007 se presenté una gufa en do-
ble soporte.

Portal en internet

El portal de Edufine, el primero
espario} de educacién financiera
recogido en la base de datos dela
OCDE, ha recibido desde 2008
cercade 1,5 millonesde visitantes
de 177 paises, mientras que las
jornadas de educacién financie-
raparajévenes han sido seguidas
entre 2009 y 2013 por 27.950
alumnnos.

Paises como Suecia o Norue-
ga hacen mds énfasis en la eco-
nomfa en su modelo educativo,
y en Inglaterva también han
pueste en marcha un proyecto
que otorga mds peso a las finan-
zas en la ensefanza, un camino
en el que, segiin Dominguez,
auin no se ha avanzado lo sufi-
ciente en Espana,
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El Hotel NH acoge la clausura el curso de estos profesionales // El pasado miércoles se
celebré un homenaje a Paz Hurtado en el restaurante Limonar 40

ADEP(1114)

Algunas asistentes al evento en el Limonar 40,

sabado 22.03.14
SUR

escongestion en los juz-

gados. Ayer se celebré la

clausura del cursode

mediadores concursa-

les organizado porel

Colegio de Economis-
tas, Titulares Mercantiles y Censores.
Este curso es devital importancia para
los asistentes, ya que el préximo 1de
abril entrard en vigor el Real Decreto
980/2013, que regula e} Registro de Me-
diadores Civiles y Mercantiles de la ley
de Mediacién y el Registro de Mediado-
res Concursales de la ley de apoyoaem-
prendedores.

Elrequisito de formacién para los
asistentes fue de 100 horas en matena
Civil y Mercantil. Los 105 alumnos, la
mayoria economistas, abogados y dtula-
res mercantiles, formardn el primer Re-
gistro de Mediacién de Espafa, al que
podrén acceder las partes en conflicto,
como forma alternativa de resolucién de
estos. De esta manera, se descongestio-
narén los juzgados y se acortardn sus-
tancialmente los plazos de resolucion.

Porotrolado, el pasado miércolesdia 19
de marzo en el restaurante Limonar 40,
la Asociacién de Directivas, Empresarias
y Profesionales, Mujeres de Andalucia
(ADEPMA), organizé una comida home-
naje a la empresaria Paz Hurtado Cabre-
ra, presidenta ejecutiva de Hutesa Agroa-
limentaria, una empresa dedicadaala co-
mercializacion y exportacion de aceitu-
nas de mesa. Hurtado, a su vez, también
es presidenta de la comision de Comercio
Exterior de la Cdmara de Comercio de Mé-
laga, a la cual acaban de conceder la Me-
dalla de Oro por la Junta de Andalucia el
pasado 28 de febrero en Sevilla, y que fue
premio ADEPMA ‘Mujer Empresaria’ en
2011. Durante el coloquio previo al almuer-
zo, Hurtado realizé un recorrido enla me-
moria de su vida profesional hastalaem-
presaria de éxito que es hoy. Al acto asis-
tieron por parte del Ayuntamiento de Ma-
laga Marfa del Mar Martin Rojo, teniente
dealcalde delegada del Area de Economia,
Hacienda y Personal; y Maria Esther Mo-
lina Crespo, directora general de Promo-
cién Empresarial y Empleo.
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Fernando Hardasmal, Laura Luque, Luls Fernando Martinez y Andrés Moreno, el equipo directivo de la empresa, ayer en a nueva camara.

AT4 Wireless amplia su presencia en

el PTA e incrementa ventas y plantilla

® La compafiia malaguefia es uno de
los lideres mundiales en la medicion
de radiacion de aparatos electrdnicos

Angel Recio MALAGA

Laempresamalagueiia AT4 Wire-
less parece vivir al margen de la
crisis. En los dltimos tres afios es-
t4 creciendo a razén de un 20%
anual, aumentando su plantilla,
abriendo nuevasinstalaciones en
Espafiay el extranjero y ha inver-
tido 15 millones de euros. Y eso
que en 2012 vendié a la multina-
cional Agilent Technologies —una
spin off de HP- su divisién de sis-
temas de medida, un 4rea que re-
presentaba casi la mitad de su
facturacién y en la que habfa 160
empleados.

AT4 Wireless estd especializada
en la medicién de radiaciones de
productos electrénicos para com-
probar que no sean nocivas para el
ser humano y que no interfieren
enel funcionamiento de otros apa-
ratos. Solo hay cinco einpresas pri-
vadas en el mundo que tienen este
tipo de laboratorios y la firma an-
daluza es una de ellas, siendo el
resto grandes multinacionales co-
mo SGS o Bureau Veritas. “Es un
mercado muy especializado con
pocas empresas, aunque somos un
poco como David frente a Goliat”,
explica Luis Fernando Martinez,
director general de la compaiifa.

Por su laboratorio de Mdlaga,
ubicado en e] Parque Tecnolégico
de Andalucia (PTA), pasan desde

teléfonos méviles hastamaquinas
tragaperras y cuenta entre sus
clientes con todos los grandes co-
mo Telefénica, Vodafone o AT&T,
entre otros. Es tal ademanda que
se han visto desbordados y han al-
quilado otro edificio anexo en la
tecnépolis malaguefia para cons-
truir otra cdmara de compatibili-
dad electromagnética. “Estdba-
mossaturados. Tenfamos la cdma-
ra trabajando con tres turnos dia-
rios y atin asi estdbamos dando
tiempos de espera de cuatro o cin-
co meses, algo que no es compati-
bleconelmercado”, subraya Mar-
tinez. Tienen la segunda cdmara
operativa desde comienzos de es-
te afio y ahora trabajan Jasdos con
cuatro turnos diarios para hacer
frente a la carga de trabajo.

La sede centralestd en Malaga
aunque tienen también filiales en
Estados Unidos, Taiwén, Chile y el
aito pasado abrieron un laborato-
rio en Japén en alianza con Toyo
Corporation. En Espaiia tiene ofi-
cinas en Mélaga, Sevilla y Madrid.
Siaesole sumansured de agen-
tes, la firma andaluza tiene pre-
sencia en 25 palses aunque ofrece
sus servicios de certificacién y en-
sayos en 200 estados.

Enelcampoconcreto delas tele-
comunicaciones, sus laboratorios
tienen la capacidad tecnolégica
necesaria para medir la radiacién

Ly
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Un empteado analiza procesos en un ordenador.

LAS CLAVES

¢Qué es AT4 Wireless?

Es una empresa especializada
en ta medicion de la radiacion de
productos electrdnicos. Fue fun-
dada en 1991 y fue una de las
ocho primeras compafifasen
instalarse en el PTA. Sus actua-
les accionistas son la Junta de
Andalucfa {con un 29,39% a tra-
vés de Ideay otro 20,01% por
Veiasa), Grupo Sando (24,525%),
La Caixa (24,525%, via Cajasol) y
Ayesa (1,55%).

¢Dénde trabaja?
Tiene tres sedes en Esparia (M&-

laga, Sevilla y Madrid) asf como
filiales en Estados Unidos
{(Herndon y San Diego), Taiwéan y
Chile y un laboratorio en Japon.

+ Através de sured tiene presen-

cia en.25 paises.y ofrece servi-
cios en 200,

¢Cuéles son sus niimeros?
El afio pasado facturd 25,5 mi-
llones de euros, un 22,5% mas
que en 2012 y obtuvo un'ebitda
{beneficio antes de impuestos,
intereses y amortizaciones) de
5,6 millones, un 50% més. Tiene
290 empleados en et mundo.

Tecnologia propia
para hospitales
y almacenes

Una de tas ramas de negocio
de AT4 Wireless es el desa-
rrotlo de soluciones propias
en RFID y Comunicaciones
para los segmentos de salud
y logfstica. Traducido al caste-
{lano, estén trabajando en
cerca de una decena de hospi-
tales en Espaia, siendo el
Costa del Sol uno de los pio-
neros, en mejorar el segui-
miento de cada paciente a tra-
vés de la tecnologfa. Les colo-
can unas etiquetas inteligen-
tes en las que, al leerlas con
un sensor, aparece todo el
historial médico del paciente,
qué medicinas debe tomar,
cudndo se la han dado, etcé-
tera. Toda esa informacién
aparece en las pda de las en-
fermeras y médicos, evitando
asl equivocos. Estan inmersos
ademds en yn proyecto en el
que enfermos crdnicos no se
tengan que desplazar al hos-
pital y aplicando el RFID a la
logistica de almacenes.

de cualquier sistema. El director
general de la empresa comenta
que todos los fabricantes de teléfo-
nos moévilesylos operadores sces-
tén volcando en dos cosas. La pri-
meraes investigar cémo alargarla
duracién de la bateria y la segun-
da eslo que se denomina Wireless
Charging, es decir, un sistema pa-
racargar el mévilsin necesidad de
cables, posdndolo simplemente
sobre unasuperficie. También hay
ya grupos de trabajo sobre 5G,
aunque ahora se estd trabajando
en el despliegue del 4G. En Esta-
dos Unidos, por ejemplo, estan
muy interesados ademds en el de-
sarrollode redes wifien ciudades.

Para ser competitivo a escala
mundial, la empresa —¢uyo socio
mayoritario es la Junta de Anda-
lucia con el49,40% del capital, se-
guidade Sando, La Caixay Ayesa—

La compaiia ha
invertido 15 millones
desde 2011 y gastara
otros 5 este afio

tenfa claro que habfa que invertir.
En el afio 2011 proyectd un plan
que contemplaba un desembolso
de 20 millones de euros de los
cualesyaha gastado 15. Los cinco
millones restantes serdn inverti-
dosen 2014 en la actualizacién de
sus instalaciones, aunque no se
descarta abrir nuevos centros.

Sus niimeros avalan el interés
yaque el afio pasado factur$ 25,5
millones de euros, un 22,5% mds
queen 2012, volviendo asfalas ci-
fras que tenfa antes de vender su
principal divisién a Agilent, y su
ebitda crecié un 50% hastalos 5,6
millones de euros. Eso le ha per-
mitido tener 190 empleados en
Espafiay 290 en todo el grupo, un
10% mas.
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Unicaja ratifica la adquisicion de CEISS
como filial, que se hara oficial en pocos dias

Braulio Medel, presidente de Unicaja..:: sur
N

Resultados del [I] trimestre de 2011

UNICAJA | cAJAESPARA | UNICAJA+

~CAJADUERO | caJAESPARA

-CAJA DUERO
Depésitos de la clientela| 26.344.378.000 | 34.045.9% 000 | 60.390.331.000
Creans o ja clientela | 23.921.558.000| 26.706.852.000 | 50.628.410.000
Activos 36.230.104.000 | 44.175.153.000 | B%405.257.000
Resultado | 101169000] 38301000 | A40A70.000"
Patrimonio neto 2.639.368.000| 1.496.632.000 4136.000.800
Cantidades en euros E—
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Los consejos de ambas
entidades sellan un
proceso que convierte
alamalaguenaenla
séptima entidad
financiera del pafs

i1 J. V. ASTORGA / N. TRIGUERO
/J.G.CALZADA
MALAGA / VALLADOLID. El con-
sejo de administracién de Unicaja
ratificé ayer el plan de compra
como filial del Banco Caja Espafia
de Inversiones, Salamanca y Soria
(CEISS), el largo nombre de laen-
tidad bancaria que ha mantenido
aduras penas hasta la fecha el ne-
gocio financiero de las antiguas ca-
jas de ahorro Caja Espaia y Caja
Duero. Esta se convértird pronto
€ una filial de Unicaja Banco, pro-
POlionandole mas de 25.000 mi-
llones1e euros en depésitos y dan-

dole acceso a mas de un millén de
clientes. La entidad malaguefia ob-
tiene asi, después de tres afios de
complejas negociaciones, su pre-
mio por ser una de las pocas cajas
de ahorros que ha salido indemne
de la reforma financiera.

El consejo de administracién de
Unicaja Banco se reunié, tal como
estaba previsto, durante la mafia-
nade ayer y en el orden del dia se
incluia un punto relativo al proyec-
to de adquisicién de Banco CEISS.
La propuesta fue aprobada, segtin
aseguraron ayer fuentes cercanas
al proceso, pero la entidad mala-
guefia decidié no dar ninguna in-
formacién sobre el contenido de la
reunion. Esperara previsiblemen-
te hasta el lunes préximo, cuando
enviard Ja comunicacién de un he-
cho relevante a la Comision Nacio-
nal del Mercado de Valores
(CNMV), segin precisaron estas
mismas fuentes. Al parecer, sus di-
rectivos prefirieron esperar a que

la entidad castellana aporte diver-
sa documentacion para difundir la
noticia de forma oficial, aunque la
decision estuviera ya tomada.

El paso a manos de Unicaja con-
vierte a CEISS en una filial al fren-
te de la cual continuard por ahora
el actual presidente, Evaristo del
Canto. Los cambios en el consejo
de administracién comenzaran con
la entrada en el mismo de los re-
presentantes que deterrnine Uni-
caja. El consejo estd integrado aho-
ra por cinco miembros, pero pue-
de llegar a un maximo de quince.

Libre de cargas

El si de Unicaja se materializé ayer
después de que el jueves el conse-
jo de CEISS aceptara las limitacio-
nes impuestas por la Comisién Eu-
ropea para la recepcién de las ayu-
das publicas que permitirédn su ven-
ta al banco andaluz; y de que los
responsables de la entidad caste-
llana procedieran ayer a la firma
del dltimo de los acuerdos alcan-
zados con el Fondo de Reestructu-
racién Ordenada Bancaria (FROB)
para que el organismo piblico se
haga cargo de las compensaciones
a los preferentistas de Caja Espa-
fia y Caja Duero que fueran victi-
mas de una comercializacién ina-
decuada.

Esta devolucién de cantidades
se puede deber a dos procedimien-
tos distintos: 0 como consecuen-
cia de que asji lo decida el arbitro
elegido para quienes han admiti-
do el arbitraje o por decisién judi-
cial para quienes han acudido a los
tribunales a reclamar su dinero.
Este dltimo paso deja las cuentas
del banco castellano libres del peso
de los posibles pagos de estas can-
tidades, que seran devueltas al
FROB a través de un mecanismo
de compensacién, seglin informé
el banco ayer a la CNMV.

El FROB se hara cargo del 71%
de las indemnizaciones hasta un
méximo de 319 millones de euros,
cifra que se reduce a 241 a través
de un mecanismo de compensa-
cién, mientras que CEISS corre con
el 29% restante. El acuerdo preci-
sa la imposibilidad de que el orga-
nismo publico entre como accio-
nista de Unicaja.

Satisfaccidon en los gobiernos de
Andalucia y Castilla'y Ledn

:: AGENCIAS

MALAGA. La consejera de Hacien-
da y Administracién Pablica, Maria
Jests Montero, felicit6 ayerala en-
tidad financiera Unicaja y a su pre-
sidente, Braulio Medel, por su «pro-
fesionalidady en el proceso de ab-
sorci6n de Banco CEISS. En una en-
trevista en Canal Sur Radio, Mon-
tero destacé que Unicaja sigue sien-

do «protagonista» en el proceso de
unién bancaria, con «un trabajo im-
portantey, y recordé que la obra so-
cial de la entidad se va a seguir ejer-
ciendo en Andalucia.

Desde Castilla y Le6n también
llegaron parabienes a la operacién.
El consejero de Economia, Tomis
Villanueva, calificd 12 estrategia de
trabajo de Unicaja y CEISS de «ejemn-

plary, con un alto grado de implica-
cién y proximidad, en un proceso
que se ha alargado por la crisis en su
opinién.

La fusion da como fruto la sépti-
ma entidad financiera de Espafia,
segtin recordé Villanueva, quien ha
incidido en que todo el pais, no sélo
la region castellanoleonesa, se ha
quedado sin el modelo de cajas, y
aseguré que el Banco CEISS, como
filial de Unicaja, permitira, con su
gran conocimiento de la comuni-
dad, seguir financiando las necesi-
dades de familias y empresarios de
Castilla y Leén.
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)5.000

Uones de euros en depésitos
>rta Banco CEISS a Unicaja, asi
no un mercado de mds de un
116n de clientes.

15%

bré reducido su tamafio la enti-
i castellana cuando termine su
‘onversion, en cumplimiento
las condiciones impuestas por
Zomisién Europea.

241
llones de euros adicionales en
udas publicas ha concedido el

ibierno a la operacién para satis-
er los requisitos de Unicaja.

30,66 %

los preferentistas respondieron
1la oferta de canje de Unicaja,

' porcentaje inferior al 75% mar-
do como umbral minimo en un
incipio. Unicaja acepté seguir
elante con la operacién, pero
nnuevas condiciones.

Estas condiciones, y una nueva
yeccién de fondos de 241 millo-
:s de euros por parte del FROB,
n la contrapartida que se puso
bre la mesa Unicaja para retirar
condicién de que aceptacién de
oferta de canje de acciones para
s preferentistas de CEISS llega-
al 75% del volumen total. El can-
fue aceptado por el 60,66% de
s preferentistas y el 99% de los
cionistas. Bruselas comunicé ofi-
ilmente la aceptacién de los re-
iisitos de Unicaja la semana pa-
da.

zduccién de tamafio

'gan el compromiso adquirido
n la Comision Europea, bajo la
tuta de Unicaja Banco CEISS ten-
4 que reducir su balance en otro
%, 0 que unido al 30% que se
ordé en mayo del afio pasado su-
ndrd que la entidad reduzca su
mafio el 45% respecto al que te-
aen 2010. También cerrard un
$ adicional de las oficinas afadi-
» al que se produjo en mayo,
ientras que la plantilla se man-
ndrd en los pardmetros acorda-
»s entonces hasta finalizar este
(0, pero a partir del préximo se
:berd acometer una reduccién de
105 175 empleos hasta 2016. Ade-
4s, centrard sus actividades ban-
rias en la financiacién minoris-
y alas pymes en Castillay Leén
Caceres, con prohibicién expre-
de financiar actividades inmo-
liarias.

Las palmeras canarias afectadas por el picudo rojo son

centenarias. :: ALVARO CABRERA

El Ayuntamiento no renueva
ala empresa de las palmeras del
Parque tras morir 26 ejemplares

Desde el Consistorio
explican que la calidad
del servicio prestado
por Eulenen el
mantenimiento de los
jardines ha bajado

MALAGA. Al contrario dé lo que
ha sido la actuacién general del
Ayuntamiento con las empresas en-
cargadas del mantenimiento de las
zonas verdes de la localidad prorro-
gando los contratos, el Consistorio
ha decidido no renovar el de Eulen,

que se encarga de estos trabajos en
los jardines del centro. Se trata de
una decisién que se toma después
de que se haya registrado un des-
censo en la calidad del servicio pres-
tado por la adjudicataria, segin ex-
plicé ayer el portavoz del PP en el
Ayuntamiento, Mario Cortés.

El concejal senalé que existen
discrepancias con Eulen después
de que se hayan perdido 26 palme-
1as canarias centenarias en el Par-
que por la accién del picudo rojo.
En este sentido, Cortés indicé que

La empresa defiende
su actuaciéon y niega
que haya «dejadez» en
los trabajos realizados

hay que determinar si la merma en
el servicio ha provocado la pérdida
de estos ejemplares. De confirmar-
se, el Ayuntamiento quiere que Ia
empresa corra con los gastos de la
reposicion, algo que no comnparten
en Ja adjudicataria.

El contrato de Eulen para el cui-
dado de los jardines histéricos as-
ciende a 80.000 euros al mes. Si,
segtin el pliego, deben restituir to-
dos los ejemplares que se mueran
(en este caso 26 palmeras histon-
cas centenarias del Parque, cuyo
repuesto serd de 4 6 5 metros en
vez de los 10 actuales, y un coste
de 3.000 euros cada una), la empre-
sa tendra que poner de su bolsillo
78.000 euros.

Varnos expertos expusieron a este
periédico que los tratarnientos con
insecticida cada 45 dias «son clara-
mente insuficientes y hay que apli-
carlos 2l menos una vez al mesy.

Los que efectuaba Eulen en el Par-
que de Mdlaga eran cada 45 dias,
<omo aseguraron desde el Consis-
to110, = decir, con una frecuencia
que no es la1eenmendada, de ahi
el expediente de IiTuccian que se
ha abierto.

Desde Eulen negaron que haya
existido «dejadez» o una disminu-
cién en la intensidad de los traba-
jos de conservacién y consideraron
«desproporcionado» que pueda
plantearse un expediente sancio-
nador por la pérdida de las palme-
1as. Asi, insistieron en que han cum-
plido «de manera estricta» con las
indicaciones de 10s técnicos muni-
cipales y con las medidas estable-
cidas por la Junta para el tratamien-
to de las unidades afectadas por el
picudo rojo.

Eficacia de los tratamientos
Apuntaron que la eficacia de los
tratamientos contra la propagacion
de este escarabajo proveniente de
Egipto no estd garantizada enel
cien por cien de os casos. Ademds,
concretaron que, antes de que Eu-
len comenzase a prestar servicio,
ya habia afectadas palmeras, que
no fueron pinchadas con cdnulas
de insecticida contra el picudo rojo
porque estos ejemplares centena-
rios ya tenfan agujeros de metralla
incluso de la Guerra Civil asi como
otra serie de zonas necrosadas, por
lo que esta forma de aplicacién po-
dria debilitarlas.

Por ello, en la Junta de Gobier-
no Local se dio luz verde al inicio
del proceso de licitacion para los
jardines del centro. Por un impor-
te cercano a los dos millones de eu-
ros durante dos afios, esta medida
ha permitido una nueva redacciéon
de las condiciones reguladoras del
servicio, en zonas de gran impor-
tancia para la imagen turistica de
la ciudad como el Parque o el Mon-
te de Gibralfaro. «La exigencia en
este tipo de parques es mayor que
en otros espacios de Milaga, de ahi
que el pliego sea ms técnico y con-
creton, manifestd Cortés.,

El Consistorio si ha prorrogado
por un periodo de dos afios el con-
trato con las empresas encargadas
de la conservacion de las zonas ver-
des del resto del término munici-
pal -FCC, Althenia y Thaler-. El
edil sefialé que esta medida ha per-
mitido al Ayuntamiento ahorrar
425.000 euros, a pesar de que'se ha
producido un‘incremento de 77.000
metros cuadrados en parques y de
335.865 metros cuadrados en es-
pacios forestales. «Este aurdento
sera asumido sin un coste adicio-
naly, concluyo.

Iniciativas de la Junta en apoyo de la
internacionalizaciéon de empresas

i SUR o
MALAGA. La La Junta de Andalu-
cia ha presentado en Mdlaga el Pro-
grama de Internacionalizacién de
empresas TIC andaluzas, puesto
en marcha por la Junta y Telefoni-
ca Esparia; asi como otras iniciati-
vas, en concreto dos jornadas, que
se desarrollaran préximamente en

la provincia y que estdn relaciona-
das con el proyecto ‘Andalucia
Open Future’. El programa fue pre-
sentado ayer por el delegado del
Gobierno andaluz, José Luis Ruiz
Espejo; la directora general de Te-
lecomunicaciones; Susana Radio;
y el director para Administracio-
nes Publicas en Territorio Sur de

Telefénica Espana, Joaquin Sego-
via. Ruiz Espejo explicé que esta
iniciativa apoyar4 la implantacién
de hasta ocho empresas andaluzas
en el mercado norteamericano,
ofreciendo formacién y consulto-
ria a desarrollar entre Espafa y Es-
tados Unidos. La duracién es de 32
semanas aproximadamente y cuen-

ta con un presupuesto de 120.000
euros.

Estainiciativa es un proyecto
piloto que tiene como objetivo im-
pulsar el emprendimiento basado
en la innovacién como motor de
desarrollo econémico y creacion
de empleo en la region. El plazo de
la convocatoria permanecera abier-
to hasta el 19 de abril. Se dirige a
empresas tecnolégicas andaluzas
que tengan un producto TIC con-
solidado y un proyecto de creci-
miento internacional viable des-
de el punto de vista técnico, eco-
némico y financiero.
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Lujo del Paladar invierte 150.000 euros en
maquinaria para aumentar la producciéon

La empresa velena, pionera en la elaboracion de ajobacalao, realiza gestiones con
cadena de supermercados para ampliar la distribucion del producto a Andalucia

AGRICULTURA

&4 economia@di

MALAGA, Lajoven empre-
sa Lujo al Paladar, dedicada
ala produccién y comercia-
lizacién de ajobacalao, pla-
to tipico de la gastronomia
veledia que la firma ha con-
seguido introducir en las es-
tanterias de la inmensa ma-
yoria de los comercios de ali-
mentacién de la provincia,
incluido El Corte Inglés y
Eroski, ha decidido apostar
por su crecimiento con el
objetivo de multiplicar por
cuatxo su produccion e in-
crernentar su facturacion
durante 2014.

La sociedad, gue cumpli-
r4 un afio el préximo 28 de

enero y que tiene como im-
pulsores a los hermanos José
Manuel y Luis Javier Espe-
jo Molina, ingeniero y arqui-
tecro, respectivamente, ha
anunciado una inversién de
150.000 euros en la mejora
y ampliacién de su actual
magquinaria con e} objetivo
de cuadruplicar la produc-
cién de ajobacalao, que en
2013 ha sido de unos 25.000
kilos, a la vez que para crear
tres puestos de trabajo.

«Nuestro objetivo es sal-
tar a 2 Andalucia, paralo
cual estamos negociando ya
con una cadena de super-
mercados con implantacién
en toda la comunidad auté-
noma. Si queremos atender
la demanda que supondrd
abastecer a esta cadena de-
bemos contar con una ma-
yor capacidad de produc-
cion, de ahila adquisicién
de nueva maquinaria. La
idea es alcanzar los 100.000
kilos anuales, explica Luis
Javier Espejo.

La empresa ha ampliado
su carrera de productos du-

100.000

kilos de ajobacalao es la
produccién que Lujo al Pa-
ladar quiere alcanzar este
afio con la adquisicion de la
nueva maquinaria.

200.000
euros es la facturacion que
quiere alcanzar en 2014,

mds del doble de la regis-
trada este afio.

rante este primer afio de
funcionamiento con la ela-
boracién de croquetas de
ajobacalao y de bacalao,
principatmente dingidas al
sector de la hostelerfa, y la
venta de bacalao de Islan-
dia de primesa calidad. El

objetivo de la sociedad para
este nuevo ejercicio es al-
canzar los 200.000 euros
de3 facturacién.

Vida ttil mas larga
Segun los hermanos Espejo,
uno de los grandes éxitos de
este primer afio ha sido ha-
ber conseguido alargar la vida
util del producto a 40 dias,
y ademds sin ningun tipo de
conservante y aditivo, por
lo que sigue siendo un plato
cien por cien natural «Cudn-
do salimos por primera vez
al mercado en enero de 2012
la vidaitil del ajobacalao de
Lujo al Paladar era sélo de
una semana. Alargarla ha
sido posible gracias al siste-
ma de elaboracién, que es
muy cuidadoso y limpio.
Ademds podemos presumir
de que tiene el mismo sabor
desde el primero al Gltimo
dian, asegura Luis Javier.

El empresario sefiala que
la Lujo al Paladar no quiere
crecer demasiado rapido.
«Nuesrro objetivo es man-
tener nuestra calidad, que ex

lo que nos haservido para
darnos a conocer, y seguir
ampliando la gama de pro-
ductosy, declara.

«Creemos que este primer
afio de funcionamiento nos
ha servido para dara corno-
cer y promocionar el produc-
to. Hemos conseguido sacar
al mercado las croquetas de
bacalao y las ajocabalao, y
ademds hemos ampliado
nuestra oferta con la venta
de bacalao de Islandia de ca-
lidad suprema. Elaboramos
nuestros propios palitos y lo-
mos de bacalao, lomos que
llegan a tener hasta nueve
centimetros, algo que no se
ha visto nunca en Milaga,
por lo que el balance que ha-
cemos de este primer afio de
vida es bastante positivoy,
asegura Javier Espejo.

Lujo al Paladar participa-
14 el proximo mes de marzo,
bajo el paraguas de Sabor a
Mélaga, en el salén del Gour-
met de Madrid, y Alimenta-
ria, en Barcelona, para pro-
mocionar nuestro producto
[aera de Mélaga
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Malaga
encabeza los
contratos de
emprendedores
en Andalucia

i SUR
Malaga encabeza los contra-
tos de emprendedores a nivel
andaluz. Asi, Milaga (3.300),
Sevilla (3.000) y Cadiz (1.200)
son las provincias que mas han
utilizado esta relacién contrac-
tual Madrid, Cataluiia y la Co-
munidad Valenciana son las
comunjdades auténomas don-
de mads contratos de empren-
dedores se registrar.
Randstad, empresa lider en
recursos hurnanos, ha realiza-
doun anélisis a nivel nacional
y regional del contrato de tza-
bajo indefinido de apoyo-a los
emprendedores con motivo de
su segundo aniversario. Este
contrato fomenta la contrata-
cién por parte de las Pymes a
través de una serie de bonifi-
caciones y deducciones fisca-
tes. En los dos afios que lleva
activo se han firmado mis de
173.000 contratos de este tipo,
11.100 de ellos en Andalucia.
Desde su puesta en marcha,
mis de 66.000 jévenes meno-
res de 30 afios han accedido al
mercado laboral con este mo-
delo de contratacién. Esta ci-
fra representa el 38,2% del to-
tal de contratos realizados.

Unicaja abona
hasta 3.000 curos
aquienes traspasen
sus fondos de
inversion

3¢ SUR

La entidad financiera Unicaja
ha puesto en marcha una nue-
va campafia por la que abona
a los clientes que traspasen sus
fondos de inversién desde otras
entidades un 1% sobre la can-
tidad traspasada, con una bo-
nificacién maxima de 3.000
euros. La campafia, que se pro-
longara hasta el 31 de diciemn-
bre, es exclusiva para los tras-
pasos externos cuyo destino
sean fondos de inversién ga-
rantizados de Unicaja Banco.
Esta injciativa incluye, ade-
mds de una alta bonificacién,
los beneficios fiscales de los
fondos de inversion, que po-
sibilitan el traspaso de un fon-
do a otro sin teper que pagar
peaje fiscal. El abono de las bo-
nificaciones se hara efectivo
durante los diez dias siguien-
tes al ditimo dfa de comercia-
lizacién del fondo y se haré
efectiva mediante abonoen la
cuenta vinculada al fondo. Ade-
mas, se ha lanzado al mercado
urn nuevo fondo de inversién
garantizado de rendimiento
varable, denorninado Unifond
Bolsa Garantizado.
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Los profesionales rusos, demandando informacién en los mostradores de los destinos andaluces en la MITT de Moscl. ::sun
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La MITT de Moscii constata
que la conquista andaluza del
turismo ruso no sera inmediata

La Junta, el Patronato,
el Ayuntamientoylos
empresarios vuelven
convencidos de que es
un mercado potente
«en el que hay mucho.
que trabajar»

ii PILAR MARTINEZ

MOSCU. La MITT, la feria mas im-
portante del turismo de Rusia don-
de 190 paises se disputan los viajes
de una poblacién de 143 millones de
personas con una floreciente clase
media y un otra con un podet eco-
némico més que alto, cerrd ayer sus
puertas constatando que la conquis-
taandaluza de este mercado no serd
inmedjata. Este evento, que por pri-

mera vez ha contado con e} desem-
barco de nurnerosos ermnpresarios res-
paldados por el consejero de Turis-
mo de laJunta, Rafael Rodriguez, la
vicepresidenta de la Diputacion, Kika
Caracuel, o el concejal de Turismo
de Mélaga, Damidn Caneda, también
ha dejado claro que para posicionar
a estos destinos como referencia del
turismo vacacional de Espafa no se
puede bajar la guardia, sino todo lo
contrario. De ahi que todas las ad-
ministraciones hayan confirmado
que multiplicaran las acciones pro-
mocionales a profesionales, al clien-
te final y en portales ‘on line’ o re-
des sociales para reducir la ventaja
que les lleva zonas como Catalufia,
que concentxa el 62% delos turistas
rusos que llegan a Espaiia, si bien la
Costa del Sol es el destino que en

porcentaje lidera los destinos espa-
fioles en los que estos viajeros gas-
tan mas.

El consejero de Turismo y Comer-
cio de la Junta, Rafael Rodriguez,
explicé: «tenemos un gran poten-
cial como destino capaz de oftecer
todo los que esta nueva generacion
de vigjeros rusos demandan. Otros
destinos llevan afos trabajando en
este segmento y ahora toca que des-
cubran Andalucia para convertiria
en la referencia vacacional de Es-
pafian. En este sentido, Kika Cara-
cuel valoré la presencia y el esfuer-
zo de la Gosta en la MITT y sefiald
que por parte del Patronato se van
a triplicar las acciones promociona-
les exclusivas en este mercado, en
el que ya se cuenta con una estruc-
tura permanente para trabajarlo dia

a dia. Asimismo, Damiin Caneda
insisti6 en que es preciso que los
IUS0S tengan un mayor conocimien-
to de la Costa del Sol paraasi poder
la capital despegar como comple-
mento ideal al mayor reclamo que
es el soly playa, al que le siguen las
compras, la oferta cultural y la gas-

‘tronomfa.

Por su parte, el presidente de los
hoteleros de la Costa del Sol y de
Andalucia, José Carlos Escribano,
que ha mantenido en la MITT con-
tactos con los profesionales catala-
nes que llevan dos décadas siendo
el polo de atraccién de rusos en Es-
pafia, instd a que es necesario tra-
bajar en una estrategia de marca
nica para evitar que la fuerza que
se precisa para reducir las ventajas
establecidas se disperse. Ademds,
sefalé que por parte de los empre-
sarios es necesario formarse para
trabajar de forma acertada en un
pais que es muy complicado dado
que la mayoria de los turistas que
viajan fuera solo dominan el ruso
y son incapaces de leer el cartel mas
simple que no aparezca en cirilico.

La MITT abrié con luces y som-
bras por la crisis de Crimea y cerré
ayer con esperanzas de que Andalu-
cia avance en su conquista turistica.
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Las pernoctacionés
crecerdnun

16,2% en abril

por el «efecto
Semana Santa»

i SUR e
MALAGA, Las pernoctaciones
hoteleras crecerdn un 16,2 por
ciento en Andalucia en abril, im-
pulsadas por la celebracién de la
Semana Santa, que en 2013 cay6
en marzo, lo que situard el acu-
mulado del primer cuatrimes-
tre en 10,5 millones de estan-
cias, un 6,5 pot ciento mas que
el pasado ano. Se espera que los
establecimientos hotelexos an-
daluces registren 3,9 millones
de estancias el proximo abril y
que el promedio de ocupacién
ronde el 50 por ciento ese mes,
con crecimientos interanuales
de ambos indicadores en todas
las provincias, segin un infor-
me de la Consejeria de Turismo
consultado por Efe.

Mis de un tercio de Jas estan-
cias previstas en abril se produ-
cirdn en Mélaga, con 1.512.000
(+12,1%), seguida de Granada con
520.000 (+24,6%), Cidiz con
509.000 (+29,4%), Sevilla con
492.000 (+10,4%), Huelva con
316.000 (+24,2%), Almeria con
293.000 (+7,3%), Cérdoba con
177.000 (+16,7%) y Jaén con
82.000 (+25,1%).

Los mayores niveles de ocupa-
cién se registrardn en Milaga
(60% de las plazas), Sevilla (58),
Granada (54) y Cérdoba, todas
ellas por encima del promedio re-
gional. En marzo se dar4 la situa-
cién inversa, ya que al haberse
celebrado en 2013 en ese mes la
Semnana Santa, este ano se espe-
ran resultados inferiores tanto
en estancias como en ocupacion.

En concreto, la Consejeria cal-
cula que se contabilizarin 2,86
millones de estancias hoteleras
en la comunidad andaluza, un 6
poX ciento menos que en 2013, y
que la ocupacién serd del 40 por
ciento, lo que supone una baja-
da de casi dos puntos.

Para el periodo enero-abril se
mantiene la tendencia alcista que
se prolonga desde mayo del pa-
sado afio, con 10.520.000 estan-
cias, 644.000 més que en el mis-
mo periodo de 2013, lo que repre-
senta un incremento del 6,5 por
ciento en términos relativos.
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M. Cortés RINCON DE LA VICTORIA
Los empresarios quieren miés
aparcamientos en el centro de
Rincén de la Victoria. Piden
més plazas en rotacién que per-
mitan dinamizar las ventas en
los comercios del municipio. La
concejalfa de Via Piblica, Co-
mercio y Movilidad ha tomado
buena notay estd manteniendo
reuniones de trabajo con la
Asociacién de Comerciantes y
Empresarios de Rincén de la
Victoria (ACERV) con el objeti-
vo de elaborar un plan de ac-
tuacién y reordenacién del
aparcamiento en la via piblica.
“Hay que empezar por elimi-
nar plazas reservadas a la car-
gaydescarga que son innecesa-
rias. La crisis ha hecho que mu-
chos negocios cierreny que so-
bren este tipo de aparcamien-
tos. Hay que revisarlos y adap-
tarlos a las circunstancias ac-
tuales y a la evolucién de co-
mercio”, expresé el presidente
dela Acerv, José Antonio Villo-
dres quien también considera
que hay que cambiar los hora-
rios de este tipo de plazas re-
servadas para favorecer a los
clientes. “No tiene sentido que
no se pueda estacionarde dos a
cinco dela tarde cuando los co-
mercios estdn cerrados, y sin
embargo, es la hora punta para
la hosterfa”, argumenté el em-
presarjo quien también propu-
50 que el horario de carga y
descarga finalice a las siete de
la tarde y no a las nueve como
estd actualmente. “Son dos ho-
ras para compras rdpidas que
dan un margen a los clientes, y
por tanto, a los comerciantes”,
afirmé Villodres. “Hay mucha
descompensacién con esos ho-
rarios ininterrumpidos. Mante-
nerlos hasta las nueve de la no-
che es excesivo. Lo que quere-
mos con.estos cambios es favo-
recer a la hosteleria, a los co-
mercios y por supuesto, que
salga beneficiados los clien-

p COSTA DEL SOL

» RINCON DE LA VICTORIA

® Bl Ayuntamiento mantiene reuniones con

los comerciantes para favorecer las compras

Menos carga y descarga

Y 1Mas

Una calle en el entorno del centro comercial ablerto.

tes”, apostillé el presidente de
la Acerv quien insistié en que la
crisis “ha cambiado el mapa co-
mercial”. En la misma tesitura
se mueve, la edil de Via Pibli-
ca, Comercio y Movilidad, Mar-
ta Marin (PP) quien resumié

El turismo de congresos
y de lujo toma posiciones
en Alemania y en Rusia

El presidente del Patronato
destaca el "sobresaliente”
comportamiento de
ambos mercados

R. L. MALAGA

La Costa del Sol participa duran-
te la préxima semana en dos ac-
ciones promocionales puerta a
puerta para consolidar el turismo
de Congresos, Reuniones y Lujo
en un mercado estratégico, como
es el alemdn, y en otro emergen-

te, como es el caso de Rusia, ante
una veintena de agencias. Enes-
te sentido, el presidente del Pa-
tronato de Turismo M4laga-Cos-
tadel Sol, Elias Bendodo, destacd
el “sobresaliente” comportamien-
to que han exhibido el pasado afio
los dos mercados alos que se diri-
ge esta accién.

“En el alojamiento hotelero, tan-
to alemanes como rusos han au-
mentado elnimero de viajeros por
encima del 11 por ciento, y, lo que
es mds importante, las pernocta-
ciones también se han incrementa-
do casi un 8,6% y un 6% respecti-

que con el plan de actuacién
que estdn elaborando “se trata
de conseguir optimizar al ma-
ximo el espacio de estaciona-
miento en el municipio para
beneficiar a ciudadanos y em-
presarios”. nAsi, segtin anun-

vamente”, afirmé. La primera de
estas acciones se desarrollard del
24 al 28 de marzo en el sur de Ale-
mania, concretamente, en las ciu-
dades de Stuttgart, Ausburgo y
Munich, yjunto al Patronato de Tu-
rismo Mélaga-Costa del Sol viaja-
rén tres empresas locales, tal y co-
mo informé la Diputacién Provin-
cial en un comunicado.

Allf, 1a delegacién costasolefia
mantendrd una decena de citas

preconcertadas con agencias de-

viaje locales, con el objetivode di-
fundir las novedades del destino
enelsegmento de Congresosy Re-
uriiones. La segunda de las inicia-~
tivas se circunscribe al mercado
ruso, que el pasado afio “ha des-
puntado en la Costa del Sol” El
formato que se llevar4 a cabo alli
es similar al que se desplegaré en
Alemania, con tres empresas de la
provincia participando en un
puerta a puerta.

aparcamientos

¢id, se pondrén en marcha ine-
didas encaminadas a ajustar
los horarios de las zonas de car-
gay descarga atendiendo a las
necesidades reales de los em-
presarios. “De esta forma, ob-
tendremos mds espacio para

¥ MARBELLA

El equipo de gobiemodice
quesedarespuestaalas
demandasdelos
ciudadanos

R. L. MARBELLA

El Ayuntamiento de Marbella,
através de la delegacién muni-
cipal de Obras y Servicios Ope-
rativos, iniciard hoy las obras
que finalizardn el acerado del
vial que upe el paso sobre el
Rio Guadaiza y el polfgono in-

aparcamientos libres en super-
ficie que podréan usar los ciuda-
danos”, destacé Marin.
Asimismo, la concejal expli-
¢6 que mantendrén yeuniones
con la empresa concesionaria
del aparcamiento publico sub-
terrdneo para negociar y esta-
blecer una serie de estrategias
destinadas a promocionar es-
tos estacionamientos con el fin
de dinamizar e} Centro Comer-
cial Abjerto. “No es normal que
el parking de la plaza de la
Constitucién tenga dos plantas
vacia. Hay que buscar férmulas
de promocién y de ofertas co-
merciales que nos permiten po-
tenciar su uso”, apostillé Villo-
dres. “No estamos mal pero hay
que estar mejor. Tenemnos mu-
cho futuro por eso hay que con-
vencel al vecino de que haga
sus compras en el centro de
Rincén. Hay que darle todas las
comodidades, y eso implica,

José Antonio Villodres
Presidente de Acerv

La crisis ha hecho

que muchos negocios
cierren y sobren este
tipo de aparcamientos”

aparcamientos. Tenemnos que
abaratar los del parking porque
no podemos tener una instala-
cién publica muerta”, insistié
el presidente de los empresa-
rios locales.

Por su parte, e} alcalde de la
localidad, Francisco Salado
(PP), indicé que “estas reunio-
nes culininardn en acciones
que van a beneficiar tanto a
ciudadanos como a empresa-
rios. Ahora que la economia no
estd en sus mejores momentos,
esnecesario encontrar caminos
de unién para dinamizar los
negocios de nuestro municipio
y favorecer las compras a los
comercios locales”.

Inicio de las obras del
vial que finaliza en el
poligono de San Pedro

dustrial de San Pedro Alcéntara,
conocido como carril del Potril. El
concejal del ramo, Javier Garcfa,
explicd que la actuacién, que se ha
completado en varias fases, era
muy demandada por los vecinos
de Nueva Andalucia al ser un ca-
mino muy transitado tanto por
peatones como por vehiculos. “El
equipo de gobierno da respuesta
conesta actuacién, que se prolon-
gard durante tres semanas, apro-
ximadamente, a las reivindicacio-
nes de }os vecinos de La Campana
que utilizan este vial a diario”, ha
manifestado Garcia.



