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La patronal negocia una
hipoteca de 8 millones
sobre su sede para pagar
a proveedoresy prevé /
alcanzar el equilibrio
presupuestario en 2015

MALAGA. Como buen apasionado.
de la historia bélica, Javier Gonzélez
de Lara recurte al desembarco de Nor-
mandia para hacer entender Ja difi-
cultad de la tarea a la que se enfren-
ta en la Confederacién de Empresa-
rios de Andalucia (CEA). «He conse-
guido llegar a la orilla sin ahogarme,
ahora queda salir de 1a playay, dice
con su habitual sonrisa. Una sonrisa
y un gesto amable que quiza malin-
terpretaron quienes no le conocian
bien cuando fue elegido presidente
de la patronal andaluza.

Porque pocos creian en Sevilla que
el discreto presidente de la CEM, co-
nocido por levarse bien hasta con Jos
sindicatos, iba a remangarse y atacar
de frente al toro, o comodice él, a los
toros, «porque yo he me he encerra-
do con seis, como José Toras, s6lo
Que No unoa uno, sino todos a la vezs.
Deudas con proveedores por valor de
12 millones de euros, un déficit pre-
supuestario que en 2013 fue de 13,5
millones, una reputacién enfangada
por los tejernanejes de la anterior cd-
pula, varias investigaciones judicia-
les en curso, una plantilla desmoti-
vada tras varios ERE... La CEA corra
serio peligro de desaparecer.

Ahora, quienes creian que Gonza-
lez de Lara era un presidente conti-
nuista tienen motivos para dudar. E1
abogado malaguefio ultima una ope-
racion financiera sindicada con cua-
tro bancos para atajar Ja mayor parte
de la deuda con proveedores. Esta ope-
racién incluye una hipoteca de unos
8 millones a devolver en 15 afios so-
bre la sede central de la CEA, ademis
de una linea de crédito. El mastodén-
tico edificio, desproporcionado para
los 32 empleados que tiene a dia de
hoy la patronal (legaron a ser mds de
un centenar), estd tasado en unos 16
millones y Gonzdlez de Lara recono-
ce que venderlo solucionaria todos
los problemas financieros, pero tal
como estd el mercado no esuna op-
cién a corto plazo, y la organizacién
necesita soluciones ya. No obstante,
el presidente no descarta venderlo si
surge una buena oportunidad.

Las conversaciones con los bancos
van «biens, seglin Gonzilez de Lara,

que espera tener firmada esta opera-
¢ion financiera para mediados de oc-
tubre. Mas complicada ha sido la ne-
gociacién con Jos proveedores de la
patronal andaluza, algunos de los cua-
les estdn «muy tocadoss, reconoce el
presidente, y a los que se ha pedido
un sacnificio: que acepten un aplaza-
miento de pago de hasta diez aflos y
una cierta rebaja de la deuda. «Espe-
ramos ponernos al dia en un par de
afnosy, afirrna Gonzalez de Lara, que
cree que ésta es una cuestion crucial
para recuperar Ja credibilidad frente
aempresarios e instituciones. Hay
que recordar que la morosidad de la
Administracién ha sido uno de los ca-
ballos de batalla de la CEA.

Atajar el abultado déficit que arras-
tra la CEA ha sido otra misién ingra-
taque Gonzilez de Lara considera ya
cumnplida. «Los gastos se han reduci-
do del orden de un 50%. La organiza-
cién necesitaba para funcionar mas
de 4 millones de euros al afo y aho-
ra estamnos en torno a los 2 millonesy,

apunta. La otra pata del presupuesto,.

la de los ingresos, estd aumentando,
principalmente por la via de cuotas
de afiliados, que han crecido un 20%
no porque se hayan subido sino por-
que hay empresas que antes no esta-
ban afiliadas directamente a la CEA
sino a organizaciones territoriales, y
ahora si. Entre ellas, grandes compa-
fifas malaguefias como Sando o Fa-
madesa, que han tenido asi un gesto
hacia Gonzalez de Lara. Este esfuer-
z0 ha dado como fruto el que este afio
el déficit haya pasado de 13,52 6,5
millones de euros. El presidente cree
que el afio que viene serd posible al-
canzar el punto de equilibrio en las
cuentas de la CEA, si se consigue el
objetivo de aumentar otro 25% los in-
gresos. «Los gastos ya no pueden re-
ducirse mucho mas», admite.

Regeneracion interna

Sacar de la ‘uvi’ financiera a la orga-
nizacién era lo més urgente, pero no
lo mids importante. Regenerar la CEA,
adaptarla a los nuevos tiempos y de-
volverle el prestigio perdido es.€l tri-
ple objetivo de 1a nueva presidencia,
segin queda plasmado en el plande
accién aprobado por su comité eje-
cutivo hace una semana.

Esta hoja de ruta, que implica a to-
das las organizaciones integradas en
la CEA en una intensa agenda de tra-
bajo a lo largo de este otofio, tiene
cuatro lineas maestras: transparen-
cia, participacion, gestion eficiente y
reputacién. Se van a rehacer por com-
pleto los estatutos para incluiy, entre
otras cosas, un cddigo ético y de buen
gobierno que regule el comportamien-
tode directivos y equipo técnico para
evitar «que los intereses personales
se mezclen con los de la organiza-
ciény, explica Gonzilez de Lara, que

evita entrar en la polémica gestién
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La organizaci6n preparaun
codigo ético y un protocolo
de contratacion con
terceros que evite
adjudicaciones adedo

LOS DATOS
millones de euros. A esta cuantia

ascienden las deudas que arras-
tra la CEA con proveedores.

8

millones de euros aproximada-
mente es la cuantia de 1a hipote-
ca sobre su sede que esti nego-
ciando con cuatro bancos.

Javier Gonzalez de Lara, en la asamblea de enero donde fue elegido presidente de la CEA. :; ere. arcHivo

de la anterior presidencia con su ha-
bitual argumento de que su papel no
es «juzgar el pasado sino construir el
futuros, pero si se permite un aviso
anavegantes: «La gente tiene que
comprender que est aqui para servir
y DO para servirsey.

Ademds, el presidente quiere abrix
el debate del limite de mandatos y
edad de los directivos para favorecer
el refresco generacional. Y se redac-
tard un protocolo de contratacién con
terceros que introduzca el criterio de
concurrencia competitiva (es decir,
un sistema de concursos publicos),
con el fin de evitar adjudicaciones a
dedo como las que se han podido pro-
duciren el pasado.

Gongzilez de Lara también propug-

naun plan de responsabilidad de los

administradores con el fin de que to-
dos los directivos tengan la «diligen-
cia debida» y no se tomen ¢decisio-
nes ala ligeran. Es facil veren estame-
dida la leccién aprendida tras el caso
de las VPO, que ha llevado a la ante-
rior cdpula de la CEA a seracusada de
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estafa en los tribunales.

En fin, la patronal andaluza afron-
ta una radical transformacién para la
que su presidente considera basica la
participacion de las 1.350 organiza-
ciones integradas en ella. A lo largo
de este otofio se sucederdn las comi-
siones de trabajo, que culminardn en
la aprobacién de los nuevos estatu-
tos poT la comisién ejecutiva antes
de fin de afio. La idea de Gonzilez de
Lara es poder incluir el nuevo codigo
intermo de la CEA en el balance de su
primer afio al frente de la patronal.

Para después queda mucho por
hacer: retomar el ritmo de activi-
dades e iniciativas que debe tener
una patronal regional y restafiar
una reputacién que reconoce «muy
dafiadan. El dirigente reconoce que
esté aplicando muchas recetas que
han funcionado en la confedera-
cién malaguefia: desde el cédigo
ético y de transparencia hasta las
frecuentes reuniones con el equi-
po técnico para fomentar la comu-
nicacién interna.
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El Club de Emprendedores
ensena a Arrancar desde O

El Club de Emprendedores de
Malaga celebr6 el pasado jueves
11 lasjornadas ‘Arrancar desde O:
Como diferenciarte de la compe-
tencia cuando no tienes recur-
sos’, dirigidas a aquellos que
quieren poner en marcha sus
proyectos empresariales, con la
intencién de presentarles las cla-
ves para introducirse y triunfar
en el mercado. El diputado de
Presidencia, Carlos Conde, inau-
gurd esta jornada junto a los re-
presentantes de las institucio-
nes organizadoras: Sebastidn
Morales, director territorial de
Malaga capital y Melilla de la en-

tidad financiera Unicaja; Ana
Navarro, teniente de alcalde y
delegada del IMFE, y Natalia
Sanchez Romero, secretaria ge-
neral de la Confederacion de
Empresarios de Malaga (CEM).
El Club de Emprendedores nacio
el pasado mes de abril en un es-
fuerzo conjunto de la Diputa-
cion de Mdlaga y la CEM. Se tra-
ta de un punto de encuentro vir-
tual que atina tanto informacion
relevante relacionada con el &m-
bito empresarial como ofertas y
servicios preferentes adaptados
a las necesidades especificas de
los emprendedores.
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INVEST IN MALAGA La Oficina Provincial de Inversiones nace con objeto
de posicionar Malaga como territorio estratégico para empresas

UNA PUERTA DE ENTRADA
A PROYECTOS EINVERSORES

SUR

En plena plaza de la Marina, en M4-
laga capital, los proyectos empresariales
cuentan con un aliado imprescindible:
la Oficina Provincial de Inversiones In-
vest in Malaga. Esta iniciativa, impul-
sada por la Diputacién, gestionada por
Sopde ydesarrollada en el marco de pro-
yecto europeo Idara, cofinanciado por
los fondos europeos Feder a través del
programa de cooperacidn transfron-
teriza Poctefex, iene como objetivo pro-
mover la provincia como tugar idéneo
para emprender nuevos negocios, ofre-
ciendo a empresarios € inversores el apo-
yo necesario para la implantacién de nue-
vas actividades econémicas. Con ello
se pretende principalmente posicionar
Mailaga como un territorio estratégico
para la inversién empresarial. Esta ofi-
cina est4 constituida por las principales
instituciones y organismos vinculados al
desarrollo socioecondémico del territo-
rio, por lo que ofrece una asistencia in~
tegral que resulta bésica para que cual-
quier inversor potencial pueda conocer
de forma precisa los principales aspec-
tos de carécter legal, administrativo y
econdémico a considerar en el proceso de
puesta en marcha de un proyecto en la
provincia.

La Oficina Provincial de Inversiones, que
cuenta con la participacién de la Univer-

El proyecto

{Cuales son sus objetivos?

Prestar servicios integrales de asesora-
miento a potenciales inversores y facili-
tar los procesos de implantacién de
nuevos proyectos, ademas de impulsar
la provincia como espacio para empren-
der negocios, ofreciendo a empresarios
e inversores el apoyo necesarjo para la
implantacién de nuevas actividades
econodmicas

{Cémo pueden ayudarme?

Ef catdlogo de servicios de asesoramien-
to es muy amplio e Incluye materias
como la localizacion de espacios de tra-
bajo, la gestién de agendas y contactos
con organismos publicos o 1a asistencia
en la busqueda de fuentes de financia-
€idn y socios .

(Dénde puedo informarme?

En su pdgina web (www.investinmala-
ga.es) o en su sede, sityada en la antigua
Diputacién de Mélaga, en el histérico edi-
ficio de la plaza de la Marina, ndimero 4.

sidad de Mélaga, la Confederacién de Em-
presarios, el Parque Tecnolégico de An-
dalucia, Ja Camara de Comercio de Ma-
laga y con la colaboracion de una impor-
tante red de enudades que promue-
ven el desarrollo socioecond-

mico del territorio, ofre-

ce informacién sobre

las licitaciones pi-
blicas y oportu-
nidades de ne-
gocio progra-
madas por
los entes
publicos y
ayunta-
mientos
de la pro-
vincia que
requieren %
de la cola-
boracién de
la iniciativa
privada para

su puesta en
marcha y guian a
los inversores en los
aspectos juridicos més
relevantes a considerar. Ade-
mas, su asistencia en cuestiones como

las alternativas para establecerse y operar
en Malaga, las distintas formas societa-
rias, los impuestos, los aspectos labo-

rales, las ayudas y subvencioncs o las prin-
cipales formas de operar sin establecimien-
to propio convierten a Invest in Malaga
en Ja mejor puerta de entrada para los pro-
yectos empresariales en la provincia.

El fomento de la actividad empresarial
como motor de crecimiento desemperia
un papel trascendental en la creacién
de empleo. La Oficina Provincial de In-
versiones apuesta por la captacién y ge-
neracién de proyectos empresariales, mo-
viliza los recursos e insrumentos finan-
cieros necesarios para desarrollarlos, el
impulso y consolidacién de pymes ma-
laguenas, la generacion de empleo soste-
nible y de calidad, 1a' promocién de la
imagen de Malaga y la retencién del ta-
lento. Establece servicios personalizados
a empresas, emprendedores € inversores
para ofrecer informacion, asesoramien-
to y ayuda en materias como la locali-
zacion de espacios de trabajo, la gestion
de agendas y contactos con organismos
publicos, la asistencia en la basqueda
de fuentes de financiacién y socios tec-
nologicos o difusién. La puesta en fun-
cionamicnto de un potente portal web
que actiia como un verdadero centro de
informacién es un pilar fundamental en
el que sustenta la labor de esta oficina.
La plataforma cuenta con un servicio de
atencidn especializada. Por otro lado, la
colaboracién con entidades publicas y
privadas se antoja fundamental en el im-
pulso de los proyectos, de modo que la
cooperacién con organismos como el Pa-
tronato de Turismo de la Costa del Sol
multiplican las opciones de éxito. Invest
in Mdlaga, por lo tanto, nace con el ob-
jetivo de conseguir una provincia cuya
competitividad esté basada en un creci-
miento sostenible e inteligente.

PROMOCION DE LA PROVINCIA
Esta oficina constituye un recurso de va-
lor afiadido en la promocién de la pro-
vincia de Mélaga, con el objetivo de atraer
talento, capital productivo e inversiones
estratégicas para el territorio. Pone a dis-
posicién de todos aquellos interesados
en invertir y desarrollar una actrvidad
empresarial en la provincia de Malaga
un completo catlogo de servicios de ase-
soramiento. A través de un equipo téc-
nico altamente cualificado, se disefia un
iunerario de acompaniamicnto espe-
cifico para cada caso, ofre-
ciendo toda la ayuda ne-
cesaria para avanzar
en las distintas fa-
ses de implanta-
cién y puesta
en marcha
de cualquier
proyecto
empresa-
é rial. Por
su parte,
Sopde se
caracteri-
za por su
apoyo a la
administra-
cién publica
y a todos los
sectores empre-
sariales para avan-
zar conjuntamente
en la innovacién y la
mejora de los modelos de
negocio, y centra su actividad en
la promocién econdémica y la captacion
de inversiones, el fomento de la activi-

dad empresarial y el empleo.
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Trabajadores auténomos en el arieg10 de una vivienda. Laopinign

Casi 180 parados piden cadamesel

pago unico para iniciar un negocio

» El Servicio Publico de Empleo recibe hasta agosto 1.434 solicitudes y 13.630 desde que arrancd la crisis

JOSE VICENTE RODRIGUEZ MALAGA
» @josevirodriguez

M Casi 180 desempleados mala-
guefios solicitan cada mes en el
Servicio Publico Estatal de Em-
pleo (SEPE) el pago tinico del des-
empleo convistas ainvertirlo para
poner en marcha un negocio, la
inmensa mayorfa como trabaja-
dores auténomos y el resto for-
mando parte de una cooperativa
osociedadlaboral. Elritmode pe-
ticiones es algo inferior al maximo
alcanzadoen 2013 -entoncesfue-
ron 193 desempleados al mes-
perorevelaquelaopciénde mon-
tar una empresa sigue siendo la
principal salida laboral para los
malaguefios que buscan trabajo,
ya que la crisis mantiene bajo mi-

Solicitudes de capitalizacion del paro en Malaga

AUTONOMOS COOPERATIVAS SOCIEDADES LAB, TOTAL
2008 1.641/1.301 28/25 127/104 1.796/1.430
2009 1.818/L.505 48/37 110/82 1976/1.624
2010 1.860/1.463 28/24 86/59 1974/1.546
201 1.816/1.535 31/28 84/71 1931/1.634
2012 2.103/1.863 40/37 54/50 2.197/1.950
2013 2.206/1.844 57/46 61/41 2.324/1931
2014* 1.375/1.214 31/29 2825 1.434/1.268

Fuente: SEPE. Sollcitadas/Aprobadas * En 2014, hasta el mes de agosto

nimoslaposibilidad deencontrar
trabajo por cuenta ajena. Entre
enero y agosto, el SEPE ha recibi-
doenMélaga 1.434solicitudesdel
pagoinico, delasque el 96% eran
de desempleados que pensaban

darse de alta como auténomos.
Esta nueva oleada de emprendi-
miento supone uno de los facto-
res que ha permitido a la provin-
cia alcanzar de nuevo su techo
histérico de afiliados al Régimen

Especial de Trabajadores Auténo-
mos (RETA), que tras afios de cri-
sishavueltoasituarseeneste 2014
en el entorno de las 102.000 coti-
2antes ala Seguridad Social. Des-
deeliniciodelacrisis, losdatosin-
dicanquecasi13.soodesemplea-
dos malaguenos han solicitado la
capitalizacién del paro para tra-
bajar por cuenta propia.

El Colegic de Graduados So-
ciales de Mdalaga ha detectado en
los tltimos meses un repunte de
afluencia a sus despachos por
parte de personas que preguntan
por las condiciones de acceso al
pago tinico del desempleo. Parael
Colegio es un buen sintoma por-
que revelarfa que estos desem-
pleados consideran que el mo-
mento es yaadecuado para el ini-

cio de una actividad.

Sin embargo, no todos ven esta
din4mica enteramente saludable.
Hace unas semanas, la secretaria
deIgualdad y Formacién de UGT
de Mélaga, Alicia Ferndndez, sos-
tenfa que su sindicato viene de-
tectando «un incremento de ofer-
tas de trabajos donde uno de los
requisitos es que el propio traba-
jador sea el responsable de las al-
tas, modificaciones y bajas en la
Seguridad Social, convirtiéndose
el empresario en cliente y elu-
diendo de esa forma todarespon-
sabilidad laboral». Es lo que se co-
noce como «falsos auténomosy, es
decir, personas que en realidad tra-
bajan para una sola empresa pero
que son obligadas emplearse por
cuenta propia. Se daincluso el caso
de trabajadores que son despedi-
dos de sus empresas para que se
den de alta como auténomosy si-
gan desarrollando la misma acti-
vidad que antes, sélo que de for-
ma externa.

El100% de la prestacién

Al margen del peso real que ten-
gan estos casos dentro delas nue-
vas altas de auténomos, las aso-
ciaciones empresariales creen
que la capitalizacién del paro es
ungraninstrumento parafomen-
tar la actividad, aunque deman-
dan que las condiciones de acce-
50 a este mecanismo sean més fa-
vorables. Y es que de momento,
s6lo los j6venes menores de hasta
3oarios (enelcasodemujeres, has-
ta 35) puedan acceder al 100% de
lo que tienen pendiente de cobrar.
Elrestosélo puederecibirenmano
hasta un méximo del 60% del di-
nero aunque la ministra de Em-
pleo, Fitima Béiiez, anuncié en
abril que en breve se ampliaré la
norma para que también ellos
puedan optar a ese 100%.

Para poder acogerse a estamo-
dalidad hay que tener derecho a
una prestacién contributiva por
desempleo (con lo cual hay que ha-
ber cotizado y haber generado ese
derecho). Se puede solicitar en
casi cualquier momento desde que
se empieza a cobrar el paro, conla
condicién de que al solicitante han
de quedarle al menos tres meses de
desempleo. Por tltimo, recordar un
fallo muy comiin que hace que se
deniegue la peticién: el interesado
no puede demandar el pago tinico
después de haber iniciado la acti-
vidad. Debe hacerlo antes.
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sin que abran un tercio de las oficinas

® | 0s sindicatos UGT y CCOO culpan a la Junta de su omision por no adelantarles los fondos
® | as entidades locales, a las que perjudicaron las nuevas bases, ofrecen el 40% del servicio

Antonio Fuentes

El afio mas convulso de la orienta-
cién profesional paraelempleova
a concluir este miércoles con un
balance de 189 unidades abiertas
de las 293 que se previeron cuan-
do se puso en marcha el programa
el pasado diciembre, el 64%, se-
gin informaron fuentes de la Con-
sejerfa de Economia, Innovacién,
Cienciay Empleo. Este servicio de-
nominado Andalucia Orienta ha
prestado apoyo a los desemplea-
doshastael pasadolunesdialSen
las oficinas que tienen caracter
provincial y lo hard hasta este
miércoles en la convocatoria des-
tinada alasentidades que trabajan
enmas de una provincia, cuyo ini-
cio se retrasé hasta marzo y sélo
han contado con siete meses de
programa. Hansido 139 entidades
lasbeneficiarias de subvenciones.
Lainversién se quedé en 27 de los
40 millones presupuestados, que

Millones. Presupuesto ejecutade
de este servicio de asesoramiento de
los 40 miltones con los que se doté

han permitido la contratacién de
683 técnicos de los 900 estipula-
dos a principios de afio.

La convocatoria de subvencio-
nes del Andalucfa Orienta de
2013 recogié por primera vez los
criterios aprobados en las bases
de 2011, en la qué se introdujo la
concurrencia competitiva para el
reparto de las ayudas (antes se da-
ban discrecionalmente). En teo-
ria, todas las entidades competi-
rian en igualdad, pero el baremo
dio una mayor puntuacién a las
entidades multiprovinciales en
detrimento de ayuntamientos, di-
putaciones o mancomunidades,
agentes tradicionales de este ser-
vicio. De esta manera resulté que
el sindicato UGT obtuvo en la pri-
mera resolucién 6,7 de los 12 mi-
llones de la convocatoria multi-
provincial (el resto, hasta 40, se-
rfa para entidades provinciales).

La polémica salté porque, du-
rante este tiempo, UGT se vio en-
vuelta en un escdndalo de factu-
ras falsas (algunas a cuenta de es-
te programa) que provocaron la
dimisién de susecretario general,
Francisco Ferndndez Sevilla, y un
congreso extraordinario. UGT re-
nuncié a casi la mitad de esta do-
tacién por entender que no conta-
ba con infraestructura y recursos
suficientes para montar las ofici-

Oficina del Andalucfa Orienta en Arcos.

RAMUK ABUILAR

Sorprendente silencio sobre el recorte del Gobierno

El Ministerio de Empleo y Segu-
ridad Social aprobé el viernes 5
de septiembre el reparto de los
fondos para politicas activas de.
empleo para 2014. Llama ta
atencidn el silencio de la Junta
sobre la pérdida de 20 millones
de euros cuando en todos los
demés dmbitos el Gobierno pre-
sidido por la socialista Susana
Dfaz mantiene una estrategia de
confrontacién hacia el Gobierno
del PP, Estos fondos-para potlti-

nasy se conformé con 3,6 millo-
nes, pero la Junta la obligd antes
de dispensarle esta subvencién a
justificar las ayudas de la ditima
vez que participé en el programa,
en2011.

Entre unos y otros se dio una si-
tuacién esperpéntica: la Junta
quiso que UGT abriera sus unida-
desyle otorgé enlaresolucién de-
finitiva 2,8 millones (porque se-
rian siete meses de trabajo en lu-
gar de nueve), pero sin certeza de
que el sindicato fuese a cobrar, ya
que debfa justificar de inmediato
qué hizo la dltima vez. Pasados
unos minutos del anuncio, UGT
respondié: si la Junta no adelan-

cas activas de empleo han sido en
los tiltimos afios uno de los argu-
mentos para sustentar el discurso
del agravio que soporta Andatuc(a.
Este afio recibird 270,82 miltones,
cuando en la convocatoria de ’
2013 recibié 298,5 millones. La
distribucién de fondos por parte
del Gobierno central ha cambiado.
Ya el pasado afio se lanzé un pri-
mer piloto de distribucién de fon-
dos en funcién de resultados: el
15% de los fondos repartidos es-

taba el dinero, al menos el 75%
querecoge este tipo de subvencio-
nes, no abrirfan. No lo hicierony
se perdieron 32 oficinas con 115
contratos que no se repusieron.
Segan informaron las mismas
fuentes de la Consejerfa de Econo-
mia, otras cinco entidades adjudi-
catarias renunciaron a toda la
ayuda, sin explicitar cudles.
Entre ellasestd CCOO, lasegun-
da en volumen de recursos con
2,4 millones para la puesta en
marcha de 23 oficinas con 96 téc-
nicos y que se quedé de vacio. Nu-
ria Lépez, secretaria de Empleo y
Politica Institucional de CCOO,
culpa ala Junta de que el sindica-

taban vinculados a los resulta-
dos de 2012. Andaluc(a recibié
entonces sélo 62.000 euros mds
que en la convocatoria anterior y
puso el.grito en et cielo, Esta vez
un 40% de los fondos se ha con-
dicionado a los resultados obte-
nidos y en 2015 esa proporcion
ascenderd al 60%. £ total de
fondos repartidos en 2014 por el
Ministerio de Empleo para pollti-
cas activas asciende a 1.251,9

. mitlones de euros.

to no haya prestado el servicio.
Lépez afirma que la Consejeria
de Economia “no ha querido ade-
lantar el dinero y no nos podia-
mos hipotecar para que al final no
pagasen”. “El Gobierno de Espafia
da como anticipo el cien por cien
de la subvencién; aquf el 75%,
cuando llega, y luego dejan en el
aire otro porcentaje para cuando
se justifique la subvencién. No
cuando lo haga el beneficiario, si-
no cuando lo haga la Administra-
cién”, subraya la dirigente sindi-
cal. Precisamente en otra de las
politicas activas de empleo, los
cursos de formacién (que fueron
traspasados a la Consejeria de

Educacién), hay expedientes de
2007 pendientes de justificar por
la Administracién,
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CCOO ha pedido una prérroga -

para comenzar el programa en
otono, justo ahora que los parados
se quedan con la Unica referencia
de las oficinas del SAE, y ante la
incertiduinbre sobre una nueva
convocatoria de orientadores an-
tes de final de afio.

Aunque en las bases de 2011 el
baremo privilegié aentidades co-
mo los sindicatos, al final el 39%
de las oficinas las han gestionado
las corporacioiles locales.

_El caos del programa llevé a la
Consejer{ade Economfa que dirige
José Sanchez Maldonado a anun-
ciar unas nuevas bases que regulen
la préxima convocatoria. Lainten-
cién de la Junta es que se manten-
gala concurrencia competitiva que
recomendé la Cdmara de Cuentas,
pero que desaparezcan la distin-
cién entre entidades uniprovincia-

El caos del programa
lleva a cambiar de nuevo
las bases del reparto

de fondos este afio

lesy multiprovinciales, porque los
servicios centrales del SAE se reti-
rar4n. Esto supondrfa una radical
novedad en este programa, ya que
esta direccién ha sido la que més
dinero repartié histéricamente. No
obstante, las entidades siguen
aportando sus propuestas a Em-
pleo, por lo que la definicién del
modelo sigue abierto.

No debe tardar mucho; y asi ya
se lo han recordado al consejero
colectivos e [U . El decreto de Em-
pleo Joven que entré en vigorel 8
de mayo establecié en una dispo-
sicién adicional la obligatoriedad
de que en tres meses estuvieran
aprobadas las nuevas bases. La
Consejerfa aduce que el mes de
agosto no les parece hdbil a estos
efectos y afirma no obstante que
las nuevas bases estaran publica-
dasenel plazodedos o tressema-
nas. Estas mismas fuentes recha-
zan que las oficinas del SAE se
queden desatendidas sin los
orientadores, justo cuando hay
tres programas de empleo activos
(empleojoven, mds 30 yexclusién
social). Dicen que sélo el de em-
pleo joven necesita el SAE y ase-
guran que en las oficinas se han
habilitado unos “equipos de
orientacién” compuestos por per-
sonal propio. Andalucia tiene una
tasade paro del 35%.
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Cabecera de manifestacién por el dfa del trabajador en Mélaga.

La tension laboral lleva a unos 5.000
empleados a la huelga en solo un ano

@ E! Ultimo ejercicio
se convocaron 40
movilizaciones @ Los
paros dieron tugar a
14.087 jornadas no
trabajadas

Elisa Moreno MALAGA

Un total de 5.019. Ese esel niime-
ro de trabajadores que en 2013
protestaron por su situacién labo-
ralen las40 huelgas llevadasa ca-
bo durante el pasado afio en la
provincia de Malaga. Segtn los
datos extraidos del anuario esta-
distico del Ministerio de Empleo
y Seguridad Social, los paros con-
vocadosen 55 empresas de losdi-
ferentes sectores malaguerios han
dado lugar a 14.087 jornadas no
trabajadas, lo que supone una
media de 2,8 dias laborales perdi-
dosy que dejade cobrar cadauno
de los empleados en huelga. No
obstante, aunque el niimero de
convocatorias es ligeramente in-
ferior al de] afio anterior -en 2012
fueron 53 lasmanifestaciones lie-
vadas a cabo-, se ha incrementa-
do la suma de trabajadores parti-
cipantes en las convocatorias de
los 3.451 del ejercicio anterior a
los 5.019 actuales. Malaga es,
ademds, la provinciaandaluzaen
laque se han llevado a cabo el ma-
yor nimero dehuelgas. Le siguen
Sevilla (37), Cddiz (27), Granada

JRVIER ALBIRANA

Bl ~HUELGAS POR PROVINCIAS = ' TR st
Provincia Huelgas Centros cor d Plantitla da Trabaj es parti Jormnadas no trabajadas
2012 2013 2012 2013 2012 2013 2012 2013 2012 2013
Almerfa 12 13 500 13 8.825 1.246 2.823 498 2.894 473
Cédiz 9 27 9 590 1774 20.857 148 5.097 157 4.849
Cérdoba 18 20 .19 3.409 3.511 41750 902 2.314 2.241 7.486
Granada 12 22 2029 116 34,088 4192 4.406 1.976 4,167 12.526
Huetva 11 15 12 18 456 1.087 136 272 141 536
Jaén 14 14 14 16 900 707 534 377 5.596 390
Malaga 53 40 76 55 9.184 11.669 3.451 5.018 23.990 14.087
Sevilla D 37 21 41 6.867 9.565 1828 1.780 9.381 4,062
Andalucfa 86 91 2680  4.256 66.705 91.073 14.328 17.333 48.567 44.479
Total 878 994 36.834 45.832 1.383.080 1.633.924 323.871 448.024 1.290.114 1.098.480

Fuente: Mimsteno de Empleo y Seguadad Social

LAS CLAVES

Congciliaciones colectivas
Untotal de 12.684 empleados
han recurrido en ta provincia de
Mélaga en el lltimo afio alame-
diacién o a la negociacién colecti-
va pararesolver los conflictos en-
tre trabajadores y empresarios
antes de acudir ala viajudicial. La
mayoria de tas conciliaciones y
mediaciones realizadas durante el
pasado 2013 son por despidos

(22), Cérdoba (20), Huelva (15),
Jaén (14) y Almeria (13).

Los datos nosonsino un reflejo
de que la conflictividad laboral
continda a flor de piel en la ciu-
dad desde que los derechos de los
trabajadores comenzaran a verse
atacados tras el inicio de la crisis
econdmica: las condiciones labo-
rales no han mejorado y alasem-
presas siguen sin salirles las cuen-
tas. Para Antonio Herrera, secre-

(53%}; seguido de las reclamacio-
nes de cantidad -salarios o indemni-
zaciones- por parte de los trabaja-
dores (456%}; y sanciones y causas
varias (6,9%).

res
Por 4reas, el 86% de las reuniones
celebradas corresponden a empre-
sas del sector servicios, segln se
desprende de los datos publicados

tario general de CCOO en Méla-
ga, los conflictos que se han dado
vienen derivados de la reforma
laboral del Gobierno central,
“que ha puesto en grado de inde-
fensién alos trabajadores frente a
los empresarios”, expresd, al mis-
mo tiempo que afiadié que “en
aquellas empresas en las que no
existe representacién sindical la
indefensién es ain mayor”. No
obstante, sefialé que “los sistemas

por el Ministerio de Empleo y Se-
guridad.Social Elresto atafien at

sector de la construccion (7%}, in-
dustria (6,14%) v, en menor medi-
da, al sector agrario (0,76%).

Motivaciones

La degradacién de las condiciones
laborales, bajos salarios, incum-
plimiento de la normativa o de ta
negociacion colectiva, entre otras.

de mediaciény arbitraje en Mala-
ga funcionan y han permitido
desbloquear numerosos conflic-
tos”, comenta.

De hecho, en la provincia de
Malaga han sido mds de 12.680
las personas que han recurrido a
la mediacién para resolver los
conflictos entre trabajadores y
empresarios antes de acudir ala
viajudicial. La motivacién princi-
pal de las conciliaciones y media-

Sercla registré 239
expedientes de
conflicto colectivo

En 2013, el Servicio Extrajudi-
cial de Resolucién de Conflic-
tos de Andalucfa (Sercla) re-
gistré un total de 239 expe-
dientes de conflicto colectivo,
seguido de Cédizcon 184 y
Granada con 108. Sevilla, por
su parte, registré un total de
277 expedientes. Los procedi-
mientos motivados por la
aplicacion e interpretacion de
convenios supusieron el 34%
del total, seguido del impago
de salarios (17%), interpreta-
cién y aplicacién de normas
{15%), impugnacién de modi-
ficacidn de condiciones de
trabajo (13%) y negociacion
de convenios (13%), mientras
que los procedimientos moti-
vados por despidos colectivos
y plurales significaron el 3%.
Al mismo tiempo, la media-
cidn a través del Sercla evité
178 huelgas en Andalucfa, se-
gun los datos extraldos de la
Memoria de Actuaciones de
Serclo del afio 2013.

ciones realizadas durante 2013
son por despidos (6.367); segui-
da de las reclamaciones de canti-
dad (salarios o indemnizaciones)
por parte de los trabajadores
(5.490); y sanciones y causas va-
rias (827). Porsectores, el 86%de
las reuniones celebradas corres-
ponden a empresasdel sector ser-
vicios. Elresto atafien al sector de
la construccién (7%), industria
(6,14%) y, en menor medida, al
sector agrario (0,76%).
“Estamos asistiendo ala degra-
dacién del mercado de trabajo y
de las relaciones laborales, cada
dfa se sigue destruyendo empleo
y el poco que se genera es en pre-
carioy estd vinculado a la estacio-
nalidad”, critica, por su parte, Au-
xiliadora Jiménez, secretaria ge-
neralde UGT. Degradacién de las
condiciones laborales, bajo sala-
rio, incumplimiento de lanorma-

La media de dfas
laborales perdidos y
que deja de cobrar un
trabajador es de 2,8

tiva -de una normativa que cada
vez limita més los derechos de los
trabajadores-, incumplimiento en
la negociacién colectivay, “por si
fuera poco, los trabajadores cada
vez ven mas coartados suderecho
a manifestacién, huelga y reu-
nién”. Concentraciones contra la
Ley Wert, la convocatoria de
huelgay el posterior convenio de
hosteleria o Limasa son solo algu-
nos de los ejemplos. “Durante
mucho tiempo hemos intentado
fomentar una cultura del consen-
so y del didlogo para reducir la
conflicdvidad, pero mantener ese
clfmax es cada vez mds complejo
antelasituacién actual delos tra-
bajadores”, concluye.
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Negocios en el polvorin drabe

Lacreciente inestabilidad y el terrorismo yihadista no
frenan a los empresarios malaguefios con intereses en
Oriente Medio. Eso si, no es terreno apto para novatos

NURIA 8.
TRIGUERO \ L
R Tt
% ntriguero@dianosur.es
Arabia Sauditay Emiratos

Arabes son los principales
destinos de exportacion,
pero también hay quienes
se aventuran en los paises
mas peligrosos

&l grave deteriomde
seguridad

MALAGA. «Se recomienda no via-
jar a este pais bajo ninguna circuns-
tanciax. La advertencia de! Ministe-
rio de Exteriores es de claridad cris-
talina. Irak es un «destino de alto
riesgon cuya situacion de seguridad
«se ha degradado gravementey. Chuis-
tian Romero, empresario malague

fio con intereses en Oriente Medio,
lo sabe pero no tiene intencién de
seguir este consejo. «Tengo que via-
jarallien breve, serd complicadon,
reconoce. Ya lo ha hecho otras veces
y sabe como hay que moverse en un
pals en guerra: cuatro guardaespal-
das, coche blindado, no salir de las
zonas consideradas seguras... Aun
asi, el peligro estd ahi. Pero Romero
sigue una maxima: «En los sitios di-
ficiles es donde se gana dineron.

Son varios los paises de Oriente
Medio sobre los que pesan adverten-
cias de Exteriores: a Siria y a Yemen
se desaconseja totalmente el viaje
mientyas que en Jordania, Egipto, Li-
bia y los territorios palestinos se aler-
ta sobre el peligro reinante en deter-
minadas zonas. La inestabilidad rei-
nante enlo que se ha dado en llamax
el polvorin drabe es un freno eviden-
te para el comercio exterior, pero atin
asi sigue habiendo empresarios ma-
laguefios que mantienen negocios en
estas conflictivas naciones. Como
Christian Romero, tienen una vision
delo que pasa alli muy diferente a la
de cualquier espectador del teledia-
rio. Mds compleja e informada, con
menos blancos y negros, no tan cen-
trada en las medidticas amenazas yiha-

GEORGIA 571860 £(+27%)
| Viajar.con precaucin y evitar
0nas

lrema
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distas como en el verdadero protago-
nista de estos conflictos: el petroleo.
La presidenta de la Comisién de
Comercio Exterior de la Camara de
Comercio de Malaga, Mari Paz Hur-
tado, sigue convencida de que Orien-
te Medio debe seguir siendo «un des-
tino priorjtarion para las empresas
malaguefias. Advierte que no hay que
genexalizar, porque los riesgos se li-
mitan a unos cuantos paises, frente
alos cuales contrasta especialmente
la estabilidad de los erniratos de] Gol-
fo Pérsico. «Hay oportunidades muy
interesanres para todos los sectores:
agroalimentano, inmobiliario, tec-
noldgico, de servicios...», afiade.

Exportaciones al alza

Los datos refrendan su opimén: en
los Gltimos afnos, las exportaciones
malagueiias a Oriente Medio han au-
mentado un 75%, hasta alcanzarun
valor de 36,5 millones de euros el afio
pasado. Los principales destinos son
Arabia Saudita (con 13,2 millones) y
Emiratos Arabes Unidos (con 10,1 mi-

L EMIRATOS ARABES  10118190€
+ (-8%) Viajar con precaiicio

llones), y destaca el crecimiento que
estdn experimentando otros emira-
vos como Kuwait, Bahrein o Qatar.
Hay empresas que incluso estan im-
plantadas fisicamente, como la cons-
tructora Jelco, que a través de una fi-
lial al 50% con un jeque qataxi ha con-
segwdo contratos pliblicos en este
emirato. Aertec, por su parte, tiene
PIoyectos en curso en aeropuertos de
Arabia Saudita y Jordania.

La consejera delegada de la Agen-
c1a Andaluza de Comercio Exterior,
Vanessa Bernad, afirma que la ines-
tabilidad en Jos paises arabes «noha
afectadorealmente a nuestra activi-
dad en la zona hasta ahora, segtin los
datos estadisticos, y a pesax de los in-
cidentes de la Primavera Arabe, las
empresas andaluzas han ganado pre-
sencia en la zonay. «El paisen el que
principalmente centramos nuestras
actividades de promocién Emiratos
Arabes, desde donde tocamos merca-
dos de Ja zona como Kuwait y Qatar,
paises considerados como muy segu-
ros», afiade, incidiendo en que no se
ha notado un descenso de interésen
las empresas andaluzas por esta re-
gion, de hecho «las participaciones
se han visto incrementadas y un buen
ejemplo es la feria Gulf Food, donde
participaron 19 empresas andaluzasy.

Hurtado, con su empresa Hutesa,
vende en esta zona el 20% de sus acei-
tunas: Erniratos, Arabia Saudi, Jorda-
nia, Qatar, Bahrewn... y, desde hace
poco, también Irdn e Irak Los con-
flictos militares y terroristas en la
zona «afectan, claro estdy, peronole
han hecho salir de ningiin pais a ex-
cepcion de Libia, donde tenia un vo-
lumen de ventas importante que per-
did a raiz de la guerra civil y hasta el
momento no ha recuperado. La lar-
ga experiencia de Hutesa con el co-
melrcio exterior le permite enfrentar-
se con garantias a un reto como lle-
var su producto hasta Irak... y cobrar-
lo, «que’es més importante», apunta
Hurtado.

Rutas parainiciados
Eso si, Oniente Medio no es un desti-
no para iniciarse en la exportacién.
Lo advierten todos los exportadores
con experiencia en la zona. Y ahora,
menos. «Yo siempre digo que hay co-
mercio exterior para novatos, para
iniciados y para expertos. Y esto es
para expertos», apunta Juan José Gar-
cia, propietario de la empresa mala-
guefia Farma-Quimica Sur, que su-
ministra materias primas para la ela-
boracién de medicamentos y ateso-
ra una larga trayectoria exportadora.
«A mi los conflictos no me echan para
atrgs. Entrar en paises complicados,
como Sinia o Irak, asegurando tu mer-
cancia y tu cobro es un reto. Cémo
llegar alli donde nadie quiere llegar,
ahi reside tu habilidady, explica.
Garcia asegura estar incrementan-
do su actividad en Oriente Medio.
«Estamos suscribiendo convenios de
distribucién de nuestros productos
con empresas de la zonay, apunta, de-
tallando que uno de sus mercados més
prometedores Gltimamente es Irdn.
«La imagen que dan los medios de co-
municacién de este pais es tenden-
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Parailegar aIrak o Siria
los productos tienen
que seguir complejas
rutas comerciales

ciosa. La vida alli es tranquila, como
en cualquier otro paisy, opina.

Iran es, ademas, al igual que Tur-
quia o algunas republicas exsoviéti-
cas de la zona, una valiosa base para
enviar mercancias a paises en conflic-
to, como Irak o Siria. Con el mismo
fin se utilizan las zonas francas de
emiratos como Dubai, donde los pro-
ductos procedentes de Occidente se
reetiquetan y vielven a salir rumbo
al pais en cuestién. Una compleja ruta
que sdlo los veteranos del comercio
internacional dominan.

Christian Romero coincide en no
recomendar la zona para exportado-
res novatos, no solo por la creciente
inestabilidad sino porque percibe una
«saturaciony de empresas occidenta-
les buscando negocio ante las que los
paises arabes estan «adoptando una
actitud defensivanr. La red de intere-
ses de este empresario abarca todo el
Golfo Pérsico (Arabia Saudi, Emira-
tos Arabes, Oman y Kuwait) con em-
presas de tratarniento de agua, equi-
pamiento tecnolégico e industrial y

Exportadones
malaguenas a
Oriente Medio

(valor en euros) -

20.788.820
e

40

36.530.690

Juan José Garcia, en una

reunion e

Irdn. :: sur
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formacion, entre otros, que explota
en alianza con socios locales. A Jorda-
nia e Irak tarnbién ha viajado por ne-
gocios en el altimo afo. «Tienes que
echarle valor y estar ahi, en el sitio. .
Jugértela. En julio estuve en la fron-
tera de Siria y Jordania, vilos campa-
mentos de refugiados. Es-un drama.
Pero en esos sitios es donde se hacen
los negociosy, asegura. Hasta ahora
no ha suffido ninglin susto. «No ando
por sitios donde no tengo que andar,
especialmente en zonas cercanasa
Sirlay, contesta. ;Y qué se vende en
un pais masacrado como Irak? «Lo
que nunca se para en un pais, aunque
haya guerra, es la maquina de hacer
dinero. Las refinerias siguen necesi-
tando valvulas, estén en manos de
quien estén, y nosotros se las vende-
mosy. Los cobros, aftade, se aseguran
a través de bancos internacionales.

Sialgo ha aprendido Romero en
esta convulsa region es que es el di-
nero, y nolareligién o el patriotismo,
el principal combustible de los con-
flictos. «El Estado Islimico se publi-
cita como una cruzada pero en reali-
dad lo que busca es controlar el petré-
leo del noreste de Irak y el gas de Si-
ria. Es un negocio basado en el terror.
Ahora EE UU quiere recuperar esas
posiciones perdidas, pero tampoco
habla de dinero sino de luchar contza
el terrorismo. Estar sobre el terfene
te abre los ojosy, concluye.
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Entrada principal a Tabacalera.

De la Torre impulsa en solitario
el centro digital en Tabacalera

® Tnvertird 2,5
millones en adecuar
el inmueble tras fallar
el intento de contar
CON UN S0cio privado

S. Sanchez MALAGA

Fracasado el intento de impul-
sarde la mano de empresas pri-
vadas un centro de contenidos
digitales en Tabacalera, el
Ayuntamiento de Mdlaga da
una vuelta de tuerca ala inicia-
tiva y opta por acometerlo en
solitario. La reaccién del equi-
po de gobierno del PP, comuni-
cada ayer por su portavoz y
concejal de Nuevas Tecnolo-
glas, Mario Cortés, se produce
cuatro meses después de que
quedase desierto el concurso

mediante el que buscaba poner
en marcha esta actuacidn.

El cambio de rumbo, no obs-
tante, va a obligar al Consistorio
a asumir {ntegramente el coste
dela operacién, valoradaen 2,5
millones de euros (la cifra se
eleva a 4,4 millones porque Ur-
banismo quiere aprovechar pa-
ra rematar la urbanizacién del
entorno). Este es el dinero que,
segun las previsiones técnicas,
se necesitard para acometer la
adecuacién urbanistica de las
antiguas instalaciones fabriles
destinadas a este fin y que tie-
nen una superficie de unos
6.000 metros cuadrados. De
ellos, 2.500 se reservan para el
Centro de Excelencias de Conte-
nidos Digitalesy otros 3.380 pa-
ra el hub de empresas.

A diferencia de lo ahora plan-
teado, en lalicitacién del pasa-
do mes de mayo, el Ayunta-
miento pretendfa hacer caer so-
bre la empresa que se hiciese

con el concurso el peso de esta
inversién, a lo que sumar un ca-
non anual. El objetivo era que
esta misma firma privada asu-
miese la explotacién del centro
de contenidos digitales. Esta fi-
gura serd sustituida de inicio
por el Instituto Municipal de
Formacién y Empleo (Imfe), si
bien el propio portavoz no des-
cartd que una vez puesto en
marcha el proyecto se abraala
iniciativa privada.

Enel lado positivo estd quela
reaccién municipal va a permi-
tir a la ciudad beneficiarse de
parte de los fondos europeos
acordados con el Ministerio de
Industria. De) montante global
de 9,2 millones, Cortés dio por
seguro la aplicacién en Tabaca-
lerade casi 5 millones. De ellos,
2,7 millones (de los que un 10%
han de ser aportados por el
Ayuntamiento) quedan com-
prometidos para el centro de
contenidos, que estard especia-

29 SET. 2014

lizado en la economf{a digital.
La parte de formacién correrad a
cargo del Imfe, con programas
de capacitacidn y mdster conve-
niados con instituciones publi-
cas y privadas especializadas.

Otros 2 millones se destinan al
hub de empresas y se usardn pa-
ra lacompra delainfraestructu-
ra tecnoldgica necesaria. Esta
piezadel plan incluird laborato-
rios y espacios equipados con la
ultima tecnologfa en animacién,
3D, computacién y disefio grafi-
co, para el desarrollo de proyec-
tos, y una incubadora para que
los emprendedores puedan pro-
mover sus propios negocios.

El objetivo del equipo de go-
bierno es que las obras de ade-
cuacién de este espacio puedan
adjudicarse a finales del pre-
sente afio y estar finalizadas’
entre mayo y junio de 2015, de
modo que las clases pudieran
empezar para e] préximo curso,
en octubre.

—
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Una de las joyerfas que cerré el pasado mes de enero en Larlos, en este caso por jubilacién.

Comercios ultiman la negociacion del
alquiler por elfin de la renta antlgua

@ Un establecimiento con 250 metros en
calle Larios tendria que pagar, a precio de
mercado, en torno a 40.000 euros mensuales

Angel Reclo MALAGA

El Wltimo trimestre del afio se an-
toja estresante para numerosos
comercios del centro histérico.
Los arrendamientos de renta anti-
gua se extinguirdn, tras una pré-
rroga de 20 anos, el 31 de diciem-
bre, por lo que los propietarios de
los inmuebles y de los negocios es-
t4n ultimando las nuevas condi-
ciones de los contratos que supon-
drdn un mayor coste para las em-
presas. De estaforma, se evitard la
diferencia de precios —en ocasio-
nes abismal- que pagan unos y
otros en una misma calle en fun-
cién dela antigiiedad y caracterfs-

ticas de su contrato y los duefios
de losedificios verdn aumentados
sus recursos de forma considera-
ble al actualizarse el precio del al-
quiler al de mercado.

La cautela es, por ahora, el ele-
mento comun, Este diario se ha
puesto en contacto con varios de
los comercios tradicionales del
centro histérico. Reconocen las
negociaciones, pero prefieren
mantener el anonimato para no
interferir en el proceso. “Estamos
negociando precios atin. Lo tene-
mos mds o menos cerrado y nues-
tra intencién es quedarnos en el
mismo local. Nos vaasalir mésca-
ro, pero hemos hecho nimeros y

JAVIER ALBIRANA

Varias personas pasan junto a la farmacia Mata.

creemos que va a salir rentable”,
asegura el propietario de uno de
estos negocios. “No sabemos ain
qué vamos a hacer. Los propieta-
rios nos han hecho una propuesta,
nosotros le hemos trasladado otra
y hemos quedado en vernos otra
vez en octubre. Las conversacio-
nes estan siendo arduas”, explica
otro comerciante.

El tema no es baladf, pues lanue-
va renta puede afectar sobre ma-
nera ala cuenta de explotacién de
los negocios. En calle Larios, por
ejemplo, el precio de mercado os-
cila entre los 140 y los 200 euros
por metro cuadrado. De esta for-
ma, elduefio de unlocal que tenga
250 metros cuadrados podria te-
ner que pagar ahora en torno a

40.000 euros al mes solo en con-
ceptodealquiler. Y hay que vender
mucho para alcanzar esa cifra, al
margen del resto de gastos de per-
sonal, etcétera. En este contexto
hay negocios que se han traslada-
do alocales mds baratos en calles
como Carreterfa, Compaiifa o Es-
pecerfas, otros que han aprovecha-
do que llegaba la jubilacién del
duefio para cerrar ante la imposi-
bilidad de pagar esos precios, u
otros que van a quedarse e intentar
sobrevivir.

En cualquier caso, la negocia-
cién no es flor de un dfa sino que,
dado que se conocfaqueelfindela
renta antigua llegaba el 31 de di-
ciembre de 2014, hay firmas que
llevan discutiendo el precio desde
hace dos o tres afios. Mar{a Monas-
terio, directora en Mélaga de la
consultora Aguirre Newman, ex-
plica que no se puede meter a to-
dos en el mismo saco porque las

Cada empresa fiene su
propia negociacidn, pues
las caracteristicas de los
contratos son distintas

negociaciones estan siendo indvi-
dualesy las caracteristicas de cada
contrato son distintas.

En este sentido, explica que hay
contratos de renta antigua que s{
estaban sujetos a la prérroga y
otros que son vitalicios, es decir,
que se hacen a una persona y pue-
den terminar con el fallecimiento
de ésta o se puede trasladar a los
herederos. Dentro de las negocia-
ciones hay varias posibilidades, co-
mo los contratos escalados —em-
pleados durante la crisis- en los
cuales el inquilino paga menos el
primer afio y la renta va subiendo
enelresto de ejercicios. Encasode
salida también se pueden acordar
plazos, por lo que no es necesario
que el Jocal en cuestién tenga que
abandonarlo el mismo 1 de enero
de 2015 sino se logra un pacto so-
bre el arrendamiento.

Queda mucha tela que cortar
ain. Elescenario se ird viendo con-
forme vayan avanzando los meses.
Muchos negocios tradicionales no
podrén aguantar el aumento del
precio y tendrdn que irse, por lo
que las grandes multinacionales
tienen muchas papeletas para que-
darse con los locales que queden
en los espacios mds céntricos.
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Elfin del alquiler derenta
antigua al acabar este ano
amenaza a 400 comercios

»LInos 5.000 comercios han renegociado durante los Ultimos afios su alquiler, se han trasladado a
otra local 0 han cerrado pero queda un cupo pendiente que desconoce su futuro B Los afectados se
enfrentan a subidas del alquiler de entre el 200% y el 400% P> La UPTA organiza una plataforma
de afectados a nivel nacional y reclama una moratoria para evitar cierres y pérdida de-.empleo

José Vicente Rodriguez -
MALAGA

@josevirodrigucz

M La extinci6én de los denomina-
dos Contratos de Arrendamiento
deRenta Antiguael préximo 31 de
diciembre de 2014 amenaza el fu-
turo de unos 400 comercios en la
provincia de Mélaga que todavia
no tienen resuelta la renegocia-
cién de su alquiler con el propie-
tario dellocal. Son datos que ofre-
ceelpresidente del Colegio de Ad-
ministradores de Fincas de M4la-
ga, Fernando Pastor, quien afirma
que este asunto es uno de los mds
«candentes» que ahora mismo
aborda su gremio, que suele ac-
tuar como mediadoren estetema,

yrecuerda que, en caso de no ha-
ber acuerdo con el propietario, el
comerciante se verfa en la calle a
partir del 1 de enero.

El problema no es nuevo pero
ahora el empo realmente apre-
mia. Durante los Gltimos tres ainos,
el cercano fin del alquiler de ren-
ta antigua -los contratos firma-
dos antes de mayo del afio 1985y
que recibieron en la Ley de 1994
una prérroga de 20 afios-~ ha lle-
vado a unos 5.000 comercios tra-
dicionales de la provincia de Ma-
laga a renegociar, cambiar de ubi-
cacién o adelantarla fecha de cie-
re por jubilaci6n. Estos datos es-
tan extrapolados de un estudio
elaborado por la Unién de Profe-
sionales y Trabajadores Auténo-
mos(UPTA), que arroja un niimero

de 27.000 establecimientos afec-
tados en Andalucia ;Y qué ocurre
con los rezagados? La UPTA de-
manda ahora que se acerca la fe-
cha lfmite una moratoria para que
los comerciantes puedan adaptar
progresivamente su alquiler a la
nueva Ley de Arrendamientos Ur-
banos. Bn caso contrario, advierten
de un gran ntimero de cierres con
la entrada de 2015. El problema es
que, en realidad, muchas veces el
deseo del propietario es extinguir
ese antiguo arrendamiento.

Alguileres de otra época

Y es que la cuestién no es asunto
baladi, ya que el salto de la renta
antigua a los actuales niveles de
mercado puede suponerqueelal-
quilerde unnegociosubaentreun

200% y un 400%. Algunos comer-
ciantes afirman que han ofdo ca-
sos de propietarios que se des-
cuelgan con exigencias de precios
hasta diez veces superiores a'los
que percibfan conlarentaantigua.

Segtin apunta Fernando Pas-
tor, la postura delos duefios de los
locales es totalmente comprensi-
ble, ya que hay comercios de ren-
ta antigua en locales muy golosos
que pagan alquileres de 500 euros
al mes cuando negocios de nuevo
cufo en emplazamientos cercanos
pagan 2.500 0 3.000.

«Con la actualizacién del alqui-
ler se puede pedir mucho masyno
te digo si hablamos de un local en
el entorno de calle Larios en Ma-
laga o de la avenida Ricardo So-
riano en Marbella. Lo ideal pen-

"] e Ar. —_— i3 VA ! - ST { 3
La calle Larios ha cambiado en los tiitimos afios su fisonomla de comercios. Los negocios tradicionales de renta antigua han dejado paso a las grandes cadenas a y las franquicias. crecorio

REACCIONES

JUAN VALLEJOS
SECRETARIO GRAL. DE FECOMA MALAGA
«El comerciante no

{] puede competir con
E las grandes cadenas
| por los nuevos
precios de alquiler»

FERNANDO PASTOR

PTE. COLE_EGIO DE ADMIN. DE FINCAS

- «L.os propletarios

tienenlaidea de
extinguir el contrato,
Sahen que pueden
sacar el triple»

MARIA MONASTERIO
DELEGADA AGUIRRE NEWMAN MALAGA

: «Es 16gico que haya
habldo una
redistribucion
comercial en zorias
como la calle Larios»

INES MAZUELA
SECRETARIA GRAL. DE UPTA ANDALUCIA
e «Habra muchos
!?‘ damnificados enun
" ¥ % momento como éste.
i8N Proponemos una
moratoria»

sando en el comerciante es que pu-
diera haber un acuerdo para pactar
un nuevo alquiler, pero lo cierto es
quela idea de muchos propietarios
€s esperar a que se extinga el con-
trato a final de afio y buscar un

PASA A LA PAGINAS »
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nuevo inquilino», asegura.

El tema preocupa ciertamente al
sector aunque el secretario gene-
ral de la Federacién de Comercio
de Milaga (Fecoma), Juan Vallejos,
afirma que gyan parte de los ne-
gocios tradicionales que disfruta-
ban del alquiler de renta antigua ya
han alcanzado acuerdos con los
propietarios de los locales para
actualizarla renta. En los casos en
que esto no ha sido posible, esos
negocios han emigrado a nuevas
ubicaciones o, directamente han
echado el cierre.

No obstante, la UPTA insiste en
el incierto destino de los comer-
ciantes que ain no tienen resuel-
ta la negociacién del alquiler. De

-hecho, este colectivo estd organi-
zando una Plataforma de Afecta-
dos a nivel nacional que, en un pri-
ther sondeo realizado en Mélaga,
ya ha contactado con casiun cen-
tenar de negocios en esta situacion,
explica la secretaria general de
UPTA Andalucfa, Inés Mazuela.

«Puede haber muchos damni-
ficados en un momento como
éste, donde todavia el consumo no
hay repuntado. Esto afectaalos co-
mercios de los centros histdricos
pero también de los barrios. Ha-
blamos de una subida del alquiler
muy sensible», afiade.

La moratoria que propone la
UPTA incluirfa, a cambio, una su-
bida del 30% de las rentas antiguas
apartir del 1 de diciembre y una ac-
tualizacién anual que permite su-
bir otro 70% afiadido en los préxi-
mos afios, en lugar del fnfimo in-

cremento del IPC del que disfru-
taban ahora los inquilinos.

De Larlos a calle Granada
Esta dindmica ha sido especial-
mente visible enla calle Larios y la
plaza de la Constitucion, donde la
retirada del comercio tradicional
en favor.de las cadenas de comida
répidaylasfranquiciasdemodaha
sido muy palpable. Negocios em-
blem4ticos como General Optica,
Orly o Nicolds dejaron su hueco en
laviamésemblematicade Mélaga,
que ha sido acaparada por las en-
sefias de gigantes como Inditex,
Cortefiel y Mango.

«En Larios, que yo recuerde, sélo
quedan como representantes del
comercio tradicional Casa Mira, la
joyerfa Aurelio Marcos y Antonio
Parriego. Ha sido un éxodo conti-
nuado de reubicaciones, una de-
sertificacién total del comercio tra-
dicional> Nadie puede pagar men-
sualidades que, en el caso de loca-
les grandes, pueden irse a los 20.000
euros mensuales», comenta Valle-
jos, de Fecoma.

. Elalquiler deun local enlacalle
Larios se mueve en unos precios
méximos por encima de los 120 eu-
ros por metro cuadrado, segtin es-
tudios inmobiliarios de afios ante-
riores realizadps por Aguirre New-
man. Algunos comercios, caso de
General Optica, han optado por
desplazarse a otras vias como Es-
pecertas y Cisneros, la propia Com-
paiifa y su entorno -drea también
muy revalorizadas tras la apertura
del Museo Thyssen- o las inme-
diaciones de la calle Nueva.

El mismo proceso se esté4 pro-

LAS CLAVES

El 1 de enero de 2015 se extinguen
los contratos de renta antigua

» Los arrendamieritos de renta anti-
gua quedaron heridos de muerte en
1985 con el llamado decreto Boyer.
Asi, el 31 de diciembre de 2014 perde-
rén la vigencia todos los alquileres de
locales comerciales pactados antes
de la entrada en vigor del decreto.
Sélo se exceptuan los casos en los
que siga al frente del negocio el mis-
mo titular original del contrato o bien
su conyuge, que estan blindados has-

.ta su fallecimiento o jubilacién. Si

esta a nombre de algiin descendien-
te, 0 bien de una empresa, Como ocu-
rre en la mayorfa de casos, el alquiler
quedara sin efecto, ya que se cum-
plen los 20 arios de prérroga estable-
cidos en la posterior Ley de Arrénda-
mientos Urbanos, de 1994,

La UPTA pide a los grupos politicos
una moratoria de cinco afios !
B La UPTA cree que la entrada en vi-
gor de la nueva Ley supondrd un au-
mento en el alquiler que muchos
arrendatarios no podran soportar,
con el consiguiente cierre de tiendas
y la pérdida de empleo. A peticion de
UPTA, el Grupo Socialista ha presen-
tado una enmienda solicitando una
moratoria de 5 afios que incluirfa, a
cambio, una revalorizacién automati-
ca del 30% del alquller y una subida
del 70% en afios sucesivos.

duciendo ahora mismo en la calle
Granada, donde algiin comercian-
te que prefiere permanecer en el
anonimato confiesa a este peri6di- |
co vivir ahora mismo en la incerti-
dumbre sobre si podrd mantener su
actual emplazamiento cuando lle-
gue el 1 de enero-de 2015. «Es una
calle también muy golosa. Tiene al
lado el Museo Picasso y ahora mis-
mo es una via que utilizan mucho
los cruceristas que llegan a Mélaga
en su recorrido haciala plaza de la
Merced», apuntan en Fecoma,

La delegada de la consultora
Aguitte Newinan en Méalaga, Marfa
Monasterio, confirma que el pro-
ceso de reubicaciones de comercios
tradicionales comenz6 hace tres o
cuatro afios, en prevision de la fi-
nalizacion de la prérroga del 1994
dela Ley de Arrendamientos, pero
admite que todavia quedan co-
merciantes de zonas primeque a¢-
tualmente renegocian su alquiler de
renta antigua.

«Ha sildo un movimiento pro-
gresivo, donde estos negocios se
han desplazado quiza a calles co-
mercialmente mas secundarias.
No es una revolucién de ahora ni
una estampida. En los casos pen-
dierites se llegara algunas veces a
acuerdo y en otros no. Dependera
de cada negocio y dela riueva ren-
ta que solicite el propietario del

Jocal», comenta Monasterio, que

considera una légica de mercado
este proceso.

«Son rentas de alquiler que es-
taban desactualizadas y es légico
que en calles de tanto tirbn como
Larios haya habido una redistribu-
cién comercialy, sefiala:
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Empresarios antequeranos llevan a
la justicia las comisiones bancarias

» El tejido empresarial de la comarca lidera los pleitos contra los cobros que emiten algunos bancos
» Ausbanc afirma que han tenido pérdidas de hasta 100.000 euros en-estos ultimos siete afos

ROCIO LUQUE ANTEQUERA
» @ rociolugue

M Los empresarios de Antequera,
cuyo tejido empresarial tiene un
pesoimportanteenlaprovinciade
Mélaga, lideran la batalla judicial
contra algunas comisiones que
por partida doble les han cobrado
los baricos.

Se trata de las comisiones inde-
bidas, tales comola de devolucién
de efectos impagados ola de des-
cubierto, ambas consideradas ile-
gales por la jurisprudencia de la
Audiencia Provincial de Mélaga.
Comisiones que a empresas cuya
facturacién ronda los 2 millonesy
medio de euros les han supuesto

- pérdidas de hasta 100.000 euros en
los dltimos afios.

Asf lo ha dado a conocer a La
Opinién de Malaga el delegado de
la Asociacién de Usuarios de Ser-
vicios Bancarios (Ausbanc) en M4-
laga, Alfredo Martinez, quien ex-
plica que, a pesar de quela justicia
considera estas comisiones ilega-

les, las entidades bancarias las

contindan cobrando, por Ja esca-
sez de empresas que llevan el caso
alaviajudicial. En este sentido, el
delegado de Ausbanc insiste en que
estos pleitos se ganan al cien por
cien. Actualmente, cientos de ca-
505 se encuentran en tribunales
parareclamar laincompefencia de
los bancos ala hora de cobrar este
tipo de comisiones.

El presidente de la Asociacién de
Jévenes Empresarios de Malaga
(AJE), Enrique de Hoyos, por.su
parte, lamenta que los bancos co-
bren este tipo de comisiones alas
empresas «que vienen a gravar el
crecimiento y el desarrollo, Perso-
nalmente pienso quelas entidades
financieras no se han portado bien

Alfredo Martinez, delegado de Aushanc en Malaga. ..

AJE Mdlaga indica que las
comislones indebldas frenan
el crecimlento y el desarrollo
del sector empresarial

estos arios, especialmente con los
emprendedores. Los bancos de-
berfan pensar mds en desarrollar
sunegocio sacando proyectos em-
presariales adelante, que generan
riqueza para todos, y menos en co-
misiones», afirma.

Las comisiones indebidas'con-
sideradas ilegales son las de devo-
lucién de efectos impagados, las de
descubierto ylas de reclamacién de
posicién deudora.-

Las sentencias insisten enlaile-
galidad de la comisién de devo-

lucién de efectos impagados por
lainexistencia de causa, al no tra-
tarse de un servicio y, en la ma-
yorfa de los casos, por ausencia de
pacto expreso.

Un ejemplo de reembolso de
esta comisién tiene lugar cuando
un pagaré a tres meses es cobrado
antes por el destinatario median-
telaentidad bancaria y al hacerse
efectivo el emisor del pagaré no
abona el fondo, con lo que el ban-
co exige al empresario la devolu-
cién de lo adelantado mds una
penalizaci6n.

De esta manera, si el pagaré es
de 1.000 euros el banco cobrard
una comisién por servicio (comi-
sién de descuento) de unos 100 eu-
10s, y al devolver el empresario lo
abonado deber4 pagar otra comi-

sién (de efectos impagados). «No
eslegal porque el impuesto que re-
tribuye esta ya retribuido por la pri-
mera comisién», explica el dele-
gado de Ausbanc.

De otro lado, la.comisién por
descubierto es el importe que la
entidad cobra al cliente, en este
caso al empresario, cuando el
saldo de la cuenta es negativo. Un
ejemplo claro del cobro de esta
comisién tiene lugar a princi-
pios de mes cuando el empresa-
rio tiene muchos gastos ylos be-
neficios le llegan més tarde, lo
que conlleva que su cuenta esté
en nimeros rojos.

Asf, la entidad financiera le exi-
ge una comisién diaria que puede
alcanzar hasta un 29 por ciento de
interés por descubierto. Este tilti-

-
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PAGARES O LETRAS DE CAMBIO
Comlsién de devoluclén de efectos
impagados

» Setrata de una penalizacidn im-
puesta por el banco a quien le ha ce-
dido un documento incorporado en
una orden de pago, tal como un paga-
ré, letra o cheque, pero que al final
resultan ser impagados por el deu-
dor. €n la devolucién, el banco no
sdlo cobra el importe Impagado sino
también una comisidn.

NUMEROS R0JOS

Comlslén por descublerto

» Es un tipo de comlsién que se co-
bra cuande el empresario tiene la
cuenta en niimeros rojos. Se retribu-
ye doblemente tras abonar ya los in-
tereses diarios.

AVISO DE NUMEROS ROJOS
Comisién de reclamacién de
posicién deudora

P> Es un tipo de comision fija, decla-
rada ilegal y suele ser cobrada auto-
maticamente. Se solicita con motivo
del aviso del banco al empresario
para darle a conocer que su cuenta
se ha quedado al descubierto.

mo interés, segiin Ausbanc; tiene
sentido pero no asfla comisién de
descubierto que el banco cobra
adicionalmente al cliente y que
ya ha sido retribuida en el interés,
siempre y cuando el saldo negati-
vo se produzca por causas ajenas
al cliente.

Por dltimo, y relacionada con la

" anterior, est4 la comisién por re-

clamacién de posicién deudora,
que consiste en una tasa fija, que
se suele cobrar automaticamente,
por las gestiones que realiza el
banco al avisar al cliente de que su
cuenta se encuentra al descu—
bierto.

Antes de cualquier recargo, el
banco deberfa de notificar al clien-
te, mediante una llamada telefé-
nica 0 una carta certificada su si-
tuacién de descubierto. Alfredo
Martinez hace hincapié en que, al
final, el empresario puede pagar
por 1.000 euros hasta 1.600 euros
como consecuencia de estas co-
misiones.

Elvivero de empresas del Parque
Tecnoalimentario de Vélez, al 75%

» Las obras terminaran en
noviembre y permitiran
lanzar el proyecto de 20
nuevas sociedades

FRAN EXTREMERA VELEZ MALAGA
M Las obras del vivero de empresas
del Parque Tecnoalimentario Cos-
ta del Sol Axarqufa estdn al 75% de
su ejecucién y finalizardn el proxi-
mo mes de noviembre,

El espacio acogeré mds de 20 ini-
clativas de empresas emprende-

doras de la localidad, especial-
mente relacionadas con el sector de
la agroalimentaci6n.

«A través del Tecnoalimentario
estamos recogiendo. solicitudes
para empresas emprendedoras que
se quieran implantar en gste vive-
o, Vamos a convertir este recinto en
un enclave tnico en nuestra pro-
vincia en el impulso del sector
agroalimentario, a través de activi-
dades I+D+i en los campos de
transformacién de alimentos, la-
boratorios y biotecnologfa», mani-
festé el alcalde, Francisco Delgado

Bonilla, durante una visita a las
obras.

Proyecto

Delgado Bonilla senalé que este vi-
vero cuenta con una superficie
construida de 4.020metros cuadra-
dos sobre una parcelamunicipal de
7.847 metros y un presupuesto de
1.088.0000 éuros, fihanciados entre
la Fundacién Incyde (870.400 eu~
ros), atravésdefondos Feder, ylaDi-
putacién Provincial de Mdlaga
(217.600 euros). «El proyecto des-
arrolla una estructura en la planta

El alcalde, Delgado Bonilia, visité las instalaciones. r.e

baja de 2.173 metros cuadrados y
otra de 731 metros en la primera
planta en la que habrd 10 oficinas
nido, dos aulas de formacién y una
oficina de apoyo técnico adminis-

trativo». La empresa Embasur, es-
pecializada en fabricacién de en-
vases de cartén y otros materiales,
ha comenzado ya las obras para
instalarse en el Tecnoalimentario,
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Vista det muelle 1 del puerto de Mélaga, donde se localiza el centro comerclal promovide por Muelle Uno-Puerto de Malaga.

Muelle Uno impulsa una ampliacion de
capital para relanzar el centro comercial

® |_a operacion alcanza los 15 millones
@ Myramar y Edipsa aportan la mitad,
tras recibir un préstamo de Unicaja;
Acinipo consigna los otros 7,5 millones

Sebastian S&nchez MALAGA

Lasociedad concesionaria Muelle
Uno se rearma econdémicamente
para mantener a flote el centro
comercial del puerto. Lo haceim-
pulsando una ampliacién de capi-
tal por valor de 15 millonesde eu-
ros, que habrd de sumaralos 21,6
millones actualmente fijados. As{
lo indicaron a este periédico
fuentes préximas a la operacidn,
que precisaron que del montante
afiadido 7,5 millones ser4n apor-
tados por Acinipo, que esté parti-
cipada al cien por cien por Unica-
ja. Los restantes 7,5 millones co-
rresponden a los socios mayorita-
rios, Myramar y Edipsa, para lo
que ha precisado de la concesién
de un préstamo por parte de Uni-
caja por esa misma cuantia.

La ampliacién de capital de
Muelle Uno, indicaron las fuen-
tes, le va a permitir “reestructu-
rar” las deudas que lastran la ac-
tual situacién financiera de la
compafifay que “lamantenfan en
unasituaciéndelicada”. Con esta
inyeccidn, la unién de empresas

que explota el espacio el muelle
del Paseo de la Farola parece en
disposicién de relanzar un pro-
yecto marcado por la crisis. Entre
los acreedores de Muelle Uno se
encuentra la Autoridad Portua-
ria, conlaque ha empezado anor-
malizar parcialmente sus pagos.

De acuerdo con los datos apor-
tados a este periédico por diversas
fuentes conocedoras de la opera-
cidn, el aporte a la ampliacién de
capital se realiza a partes iguales.
Una circunstancia que no tiene
consonancia con el porcentaje so-
cietario de cadauna delas firmas,
dado que Acinipo apenas posee el
29,28% del accionariado, frentea
algo mds del 60% de Myramar y
Edipsa {Malika tiene un 7% pero
no participa enlaampliacién). La
maniobra ahora materializada,
no obstante, no trae consigo un
aumento de la participacién de la
entidad de Unicaja en el proyecto,
seglin fuentes consultadas.

La informacjén que ha maneja-
do el consejo de Unicaja Banco,
que accedid a conceder el présta-
mo a sus socios en el proyecto, es

que se prevé un incremento del
10% de los resultados de explota-
cién en el presente ejercicio. A
ello se afiade la existencia de con-
versaciones con el Puerto para
ampliar el periodo de concesién
actual, fijado en 35 afios, y 1a po-
sibilidad de reducir el canon eco-
némico que, por contrato, ha de
abonar cada ejercicio. Este perié-
dico tratd ayer, sin éxito, de dispo-
ner de la versién de Muelle Uno.
El escenario ahora planteado
contrasta con el de los ultimos
tres afios. Desde que e] centro co-
mercial abriese sus puertas a
principios de diciembre de 2011,
los resultados econémicos han
confirmado el mal estado de la
iniciativa. Tanto es asf que, to-
mando como referencia losresul-
tados publicados por Unicaja a fi-
nal de afio, 2012 cerré con unas

21,6

Millones. Es la cuantfa a la que
asciende el capital social actual de
Muelle Uno, antes de la ampliacién

La concesionaria del
centro comercial
abond el pasado jueves
1,2 millones at Puerto

pérdidas de 5,1 millones, cifra
queserebajéa2,4 millonesal cie-
rre de 2013.

A pesar de este lastre, el paso
adoptado por Muelle Uno-Puierto
de Mdlaga pone de manifiesto su
interés por seguir apostando por
esta iniciativa empresarial. La
concesiéndel préstamo, de unJa-
do, y la ampliacién de capital, de
otro, se produce apenas un dfa
después de que la concesionaria
cumpliese con el abono de parte
de la deuda que mantiene con la
Autoridad Portuaria. La suma,
préxima a los 1,2 millones de eu-
ros, se corresponde fundamental-
mente con los gastos de consumo
eléctrico acumulados desde el
arranque de la iniciativa.

Se da la circunstancia de que
era el pasado jueves cuando, jus-
tamente, vencfa el plazo dado por
el Consejo de Administracién del
Puerto a Muelle Uno para que hi-
ciese frente a este pago. No obs-
tante, el desembolso de esta suma
no pone a cero la factura existen-
te entre ambos socios. De hecho,
seglin puso saber este periédico,
a dia de hoy Muelle Uno sigue
adeudando al organismo piiblico
algo mas de dos millones, corres-
pondientes, en buena medida, al
canonde ocupaciéndelsueloyla
tasa de actividad.

Esta circunstancia dificulta la
pretensién de Muelle Uno de re-
ducirel canon al que estd obliga-
do y que rondalos 1,5 millones.

Sabado 20 de Septiembre de 2014 | MALAGA HOY

Si bien esta rebaja fue acordada
por parte de los gestores del cen-
tro comercial con el anterior
presidente del Puerto, José San-
chez Maldonado (actual conse-
jero de Economia de la Junta de
Andalucia), la aplicacién de la
misma queda bioqueada mien-
tras no se regularice la deuda
existente.

Conforme alanormativa apli-
cable, no es posible minorar el
canon, que rondarfalos 200.000
euros (al aceptarse que se le es-
t4 cobrando por un espacio del
que no tienen uso lucrativo),
hasta que la sociedad concesio-
naria alcance un acuerdo me-
diante el que regularizar y frac-
cionar el abono de la deuda. Al-
gunas fuentes del Puerto indica-
ron meses atras que la preten-
sién de los socios privados pasa
porampliarla reduccién a hasta
600.000 euros.

Con el ingreso de los mencio-
nados 1,2 millones se cumple
uno de los puntos de la exigen-
cia acordada por el Consejo del
Puerto el pasado mes de mayo,
pero no todos. A este hay que
sumar la necesidad de que haga
frente también al IVA que du-
rante meses ha tenido que ade-
lantar el propio Puerto y parael
queseledaunplazo de seis me-
ses. El resto de los niimeros ro-
jos podrian ser regularizados
mediante un acuerdo a pagar
en hasta 60 mensualidades.
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El Puerto busca incentivar la llegadzi
de cruceros en temporada baja

Visita del ‘Oasis of the Seas’ a Mdlaga el pasado 11 de septiembre.

® Se aplicard una
reduccién del 40% en
las tasas a los barcos
que arriben en

esas fases del afio

S. Sanchez MALAGA

La mejora de la salud econémica
delPuerto de Mdlaga, tras afios es-
pecialmente convulsosy en nime-
Y05 r0jos, permite a la institucién
poner sobre la mesa medidas con
las que aumentar su competitivi-
dad. Una muestra de ello es que,
segun dio a conocer ayer el presi-
dente del organismo, Paulino Pla-
ta, el plan de empresa disefiado
para el afio préximo incluye incen-
tivos medijante motvar la llegada
de cruceros en temporada baja.
Conlaaplicaciénde estas accio-

nes se busca disminuir los costes a
los que tienen que hacer frente las
navieras por recalar en el espacio
portuario. En concreto, Plata ha-
blé de aplicar un descuento del
40% en las tasas que abonan estos
buques, alo que se afiadird unare-
duccién de las tasas alembarque y
desembarque de pasajeros de has-
taun 30%, con el fin de incentivar
las operaciones de puerto base.
La inclusién de estos beneficios
no tiene otro fin que potenciar el
atractivo del puerto de la capital
de la Costa del Sol en los periodos
de menor trénsito, que sonlos que
se extienden entre los meses de di-
ciembre a febrero y de junio a
agosto. Muestra de ello es que en
este iltimo periodo son apenas 30
los cruceros que arriban en la ciu-
dad. “La cifra total no pasa de cin-
cuenta barcos enlos dos periodos,
frente a los 115 0 120 que se acu-
mulan el resto del afio”, dijo el di-
rigente portuario. ’
Para Plata, esta maniobra, que

El ‘Oasis of the Seas’ dejo en Malaga

600.000 euros; 15.000 en el puerto

La experiencia que supuso la lle-
gada el pasado 11 de septiembre
del Oasis of the Seas, el mayor
buque de cruceros del mundo,
permiti6 ayer al presidente del
Puerto, Paulino Plata, sentenciar
que quien més beneficio saca de
la llegada de estos buques “es la
ciudad”. "Es mucho més el benefi-
cio para la ciudad y esto es funda-
mental tenerlo en cuenta para fu-
turas estrategias’, dijo, al tiempo
que apunt la necesidad de abor-
dar esta cuestién con el Ayunta-
miento; en la linea de “reforzar
otras fuentes de ingresos para ser
més competitivos”. En relacién
con los numeros del Oosis of the
Seas, que repetird escala en Ma-
laga el dia 25, Plata dijo que fren-

te a los 15.000 euros que dejé en
las arcas del Puerto, se estima
una repercusion para la ciudad de
unos 600.000 euros. Ante la nue-
va presencia del buque, y con el
fin de evitar los problemas que
supuso la avalancha de vecinos
que acudieron al dique de Levante
adespedir al barco, el concejal de
Turismo y Seguridad, Julio Andra-
de, dijo que se tornarén medidas.
Entre ellas aludié a la posibilidad
de fijar un control policial en ia
entrada al Paseo de la Farola para
permitir sélo el paso en vehiculo
de los residentes, De otro lado, el
22 de octubre se espera el cruce-
ro Ventura, con una importante
operacién de embarque y desem-
barque de pasajeros y maletas.

. MALAGA

cuenta con el visto bueno de Puer-
tos del Estado, supone “una oferta
econdmica muy atrevida y poten-
te, que trata de estimular la activi-
dad en esos periodos porque tene-
mos alta capacidad e interés y pue-
demejorar lacifrade actividad det
puertoy también delaciudad”. En
esta misma lfnea, el director del
Puerto, José Moyano, sefial6 que
lo que se busca, en definitiva, es
“desestacionalizar” la afluencia de
barcos y cruceristas, concentrada
en parte de septiembre, octubre y
noviembre y en abril y mayo.

En esta misma hoja de ruta tra-
zada para recuperar peso como
punto de destino y puerto base,
Plata recalcé la iinportancia del
aeropuerto para incrementar este
segmento. Para ello, dijo haber
mantenido conversaciones y reu-
niones conel director del aerédro-
mo, Salvador Merino, con el fin de
irdelamanoylograrque lasinsta-
laciones malagueiias sean “refe-
renciaen Ja captacién de cruceris-
tas en Europa”.

Paralos dirigentes del Puerto de
Mélaga, lasnavieras tienen que sa-
berque “somos el puerto del sur de
Europa para todo el mercado eu-
ropeo”, aloque contribuye la exis-

Plata destaca el valor
del aeropuerto para
aumentar el sector de
cruceros en Malaga

tencia de 125 destinos con cone-
xiones directas. Plata aludié a la
existencia de conversaciones con
el aeropuerto de Madrid Barajas-
Adolfo Sudrez para atraer a viaje-
ros intercontinentales.

El concejal de Turismo del Ayun-
tamiento de Mélaga, Julio Andra-
de, junto al que Plata presentd las
conclusiones de la feria Seatrade
Med, destacé la importancia de la
Mesa de Cruceros que se creard
con la presencia de todos los impli-
cados en el mismo para potenciar
a Mélaga como puerto de cruce-
ros. “La unién hace 1a fuerza”, re-
calcé. Respecto a las previsiones
de llegada de cruceristas, el presi-
dente del Puerto informé de un
aumento previsto para el presente
afio del'5,5% respecto al afio pasa-
do, con unos 420.000 viajeros en
total. Un niimero que se manten-
driaalolargo de 2015 yque, segiin
las proyecciones, se verfa incre-
mentada en 2016.

De la Torre confia en obtener la
cesion del Cubo a lo largo de octubre

El alcalde de Mélaga, Francisco
de la Torre, mostré ayer su con-
fianza en que a lo largo del préxi-
mo mes de octubre tenga lugar el
acuerdo que permita a la Autori-
dad Portuaria otorgar al Ayunta-
miento la concesién administrati-
va del Cubo, el edificio de uso cul-
tural que se levanta en la esquina
de los muelles 1y 2. Cuestionado
sobre este asunto, el presidente
del Puerto, Paulino Plata, indic6

que se mantiene vivo el ramite.
“Nuestro interés es hacerlo lo an-
tes posible”, manifesto el dirigente
portuario, que destacd la colabora-
cién en estos momentos de la con-
cesionaria, Muelle Uno, para poder
avanzar en este asunto. “Creo que
las cosas van a estar en los plazos
previstos", apostillé. No obstante,
antes de todo ello es necesario co-
nocer el informe de Segipsa sobre
la tasacién del inmueble,

Imagen del Cubo,

Plata insiste en ‘vender’ la

marina de San Andrés en Madrid

El presidente del Puerto, Paulino
Plata, también abordé la situacion
de bloqueo en la que se halla el
proyecto del futuro puerto deporti-
vo de San Andrés. En la linea de lo
apuntado ayer por Mdlaga Hoy, el
dirigente portuaria confirmé que se
estd a la espera del informe del
Consejo de Estado para poder se-
guir adelante en el procedimiento
que permite caducar la concesién
administrativa otorgada a finales

de 2009 a Marinas del Mediterra-
neo y Gea 21. Una vez superado
ese punto, para el que Plata cree
puede quedar un afio, serd el mo-
mento de impulsar un nuevo con-
curso para la construccién de la
marina deportiva. Cara a una fu-
tura convocatoria, insistié en po-
ner en valor esta iniciativa en Ma-
drid, ciudad de ta que dijo haber
recibido propuestas de empresas
para tlevar adelante la iniciativa.
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Otra oportunidad perdida

JOSE PRADO SESENA
PRESIDENTE DE LA ASOCIACION PRO\/INCIAL DE CONSTRUCTORES Y PROMOTORES DE MALAGA

Estamos asistiendo a una estabilizacién del
mercado que parece presagiar el fin de un ciclo
que practicamente ha desarbolado el tejido
empresarial en nuestra comunidad

0Co a poco, septiembre va desgranando su
cargamento de buenas noticias para un ex-
hausto sector de Ja promocién inmobilia-
ria tan necesitado de ellas. El Instituto Na-
cional de Estadistica, que durante largos anos se ha
convertido en el vocero de los malos augurios al evi-
denctar, con sus estadisticas mensuales, el hundi-
miento de una actividad empresarial que hasta hace
no tantas fechas daba de comer a media Espafia, pa-
1ece querer aprovechar e} arrangue del nuevo curso
econodrmico para dar un golpe de timén y demostrar-
nos a todos que «no hay mal que cien afios dures.

Primero fue la estadistica del Indice General del
Precio de la Vivienda en el segundo trimestre del
afio, la que nos desperté del sopor veraniego al arto-
jar el dato de que, en Andalucia, la vivienda experi-
mento un incremento interanual del 0.7 % (un 0.8
% a nivel nacional). Se trata, sin duda, de una muy
buena noticia -aunque por motivos mds que eviden-
tes no todos lo veran asi- pues llevaba este indice en-
cadenando en nuestra comunidad més de 22 trimes-
tres en negativo.

Aunque, aun es pronto para lanzar las campanas
al vuelo y poder hablar abiertamente de recupera-
d6n tras 7 afios de permanen-
te caida, si que podemos de-
cir que estamos asistiendo a
una estabilizacion del mer-
cado que parece presagiar el
fin de un ciclo que practica-
mente ha desarbolado el te-
jido empresarial en nuestra
comunidad.

Hace escasos dias, ha sido
el computo mensual de las
compraventas de viviendas
el que parece haber desper-
rado la expectacién del sec-
tor. No es para menos pues,
en lo que a Andalucia se re-
fiere, hemos experimentado +,
un incremento interanual de
ds del 22 % con Jas 5.954 vi-
viendas vendidas en el mes de julio.

Mailaga, una vez més, se perfila como el verdade-
ro motor de este repunte, acumulando una tercera
parte de todas las ventas realizadas en nuestra co-
munidad, siendo precisamente el Turismo Residen-
cial el que mds estd contribuyendo a dinamizar la
promocién inmobiliaria en nuestra provincia, for-
malizdndose en esta tierra, el pasado arfio, casi el 17
% de todas las ventas de viviendas a extranjeros a ni-
vel nacional (mds del 77 % a nivel andaluz).

No obstante, aun hay mas. El final del periodo es-
tival nos ha traido otra excepcional noticia, pese a
haber pasado sin pena ni gloria por los medios de co-
municacion. Hace escasos dias, conociamos una nue-
va sentencia del Tribunal de Justicia de la Unién Eu-
ropea qué, como ya hizo con el ‘céntimo sanitario’,
ha vuelto a dar un tremendo varapalo a Espafia. En
esta ocasion, el tirén de orejas ha sido con motivo
del Impuesto de Sucesiones y Donaciones (1SD), por
vulnerar la libre circulacion de capitales discrimi-
nando a los ciudadanos de la Unién no residentes en
Espafia, en su inmensa mayoria extranjeros. De ahi
laimportancia de esta Sentencia pues afecta de lle-
no al turismo residencial.

l'lul.,,
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En Espaiia, el ISD es un impuesto estatal cedido
alas Gomunidades Auténomas -que contemplan
bonificaciones o beneficios fiscales a los residentes
en la comunidad- siempre que todas las partes que
intervienen en la sucesién o donacién sean residen-
tes legales en Espafia, o el bien objeto de la misma
radique en nuestro pais. Por este motivo, el Alto Tri-
bunal Europeo declarara ilegal la regulacion del ISD
pues, cuando no concurren las premisas anteriores,
las sucesiones o donaciones «no pueden beneficiar-
se de las reducciones fiscales que s6lo se aplican en
caso de conexién exclusiva con el territorio de las co-
munidades auténomas, debiendo soportar una ma-
yor carga fiscal que aquellas en las que sélo intervie-
nen residentes o que sélo tienen por objeto bienes
inmuebles situados en Espafia»

Hasta el dictado de esta Sentencia, al perplejo ciu-
dadano de laUnién Europea con residencia legal en
nuestro pais s6lo le quedaba encomendarse a todos
los santos para no recibir una donacién o herencia
de sus padres residentes en el extranjero, o irse de
Esparia en busca de otro pafs con una fiscalidad me-

RNOS gravosa.
El conocido como ‘Informe Lagares’ para la Refor-
ma Fiscal en Espafia hacia ya
referencia a este y a otros pro-

blemas que afectaban a los
no residentes, poniendo la
nota en la necesidad de aco-
meter reformas que cito li-
teralmente: «deberian enca-
minarse a evitar el desplaza-
miento de potenciales inver-
sores, administradores, di-
rectivos, y pensionistas ex-
-tranjeros hacia otros paises
que offecen un tratamiento
fiscal mas atractivoen un
contexto de fulerte compe-
tencia fiscaly.

Esa competencia no pien-
sen que esta lejos, la tene-
mos aquia la vueltadela es-
quina, como quien dice, y se llama Portugal. Nues-
tro vecino peninsular hace ya tiempo que descubrié
la importancia de las inversiones extranjeras y del
turismo residencial, y decidié acometer las reformas
necesarias para hacer su pais mds atractivo frente a
su principal competidor, que somos nosotros. Con
una novedosa regulacién del ‘Residente no habitual,
desde el 2009, se han lanzado a la conquista del mer-
cado exterior, fundamentalmente jubilados britdni-
cos; mercado que para Andalucia es prioritario pues
son los nacionales de ese pais los que, afio tras afio,
encabezan la lista de los extranjeros que deciden fi-
jar aqui su residencia.

Como siemnpre en este pais vamos con retraso, y
alo mejor ni vamos como consecuencia de la apatia
que invade el dnimo de aquellos que han de tomar
decisiones que sumen, no que resten, valor a nues-
txo pais de cara al tuxismo residencial. Precisamen-
te esa desgana gubernamental debe ser el revulsivo
que mueva al sector de la promocion inmobiliarja a
rejvindicar, con mayor intensidad si cabe, la necesa-
ria adopcion de reformas que nos hagan ser mas com-
petitivos, pues el verano toca a su fin, y con él se pier-
de otra oportunidad de seducir a los que nos visitan.
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El trabajo que nos

E ?/‘?/9 PRESIDENTE DE LA FEDERACION NACIONAL DE
q Sp a TRABAJADORES AUTONOMOS (ATA)

s innegable que la crisis que hemos vivido

" ydela que estamos saliendo a duras penas,

¢ ,vamds all4 de lo econémico. Es un cambio

AEl_fide paradigma, y estructural del funciona-

miento de nuestras sociedades, en las que Espafia

compite con paises que llevan mds afios interiori-
zando este cambio.

Hace apenas unos dfas, la Unién de Profesiona-
les Liberales de Estados Unidos, publicaba unos
datos que son el preludio de lo que nos espera. Los
trabajadores por cuenta propia en Estados Uni-
dos se han incrementado en un 400% desde 2007,
y hoy son ni més ni menos que 53 millones, el 34%
de la fuerza laboral en este pais. De la encuesta rea-
lizada por esta organizacién americana, también
se desprende que los ingresos de este colectivo han

~aumentado en un 50% en ese periodo, y que el 77%
Je los auténomos dice que su renta se ha visto in-
crementada en relacién aquella que obtenian
por cuenta ajena en un puesto estable.

Es por todo ello, que la Unién de Profesio-
nales Liberales estadounidense considera
que se trata de un cambio estructural de la
economfa americana, una revolucién com-
parable a la que fue la revolucién industrial
y que ha cambiado claramente la concepcién
del trabajo en Estados Unidos, pues muchos de
sus ciudadanos consideran el autoempleo como
una forma de tomar el control de sus vidas y au-
mentar sus rentas del trabajo.

. Peseaeste escenario, no hay que obviar los ries-

" gos que conlleva el trabajo por cuenta propia. La in-
certidumbre de ingresos, la morosidad, o la explo-
tacién de la figura del falso auténomo, colectivo que
alcanza a 2,87 millones de trabajadores por cuenta
propia en Estados Unidos, segin estimaciones de
este organismo, son retos que deben afrontarse lo
antes posible para evitar que el autoempleo sea
sinénimo de «trabajar sin red».

En Espaiia, aunque las dimensiones no
son comparables, ya estamos vislumbran-
do estos mismos cambios. El crecimien-
to de auténomos pa-
rece imparable, y se
haconvertidoyaen
una de las principales
vias de insercién en nues-
iro mercado de trabajo. Hoy en
Espafia lo Gnico que garantiza tener un
empleo es crearselo,

Sin embargo, al igual que en la sociedad ameri-
cana, debemos afrontar los retos que plantea el tra-
bajo por cuenta propia, y si bien en nuestro pais los

«Hoy en Espana lo inico que
garantiza tenerun puesto’
de trabajo es crearselo»

«De aqui a diez anos, el
40% de 1a masa laborval
en nuestro pais serdn
AUtOnomos»

trabajadores auténomos tienen «reds
desde el punto de vista de la protec-
cién social, no es menos cierto que la
incertidumbre de ingresos, 1a falta de
crédito, la morosidad o la explotacién
f de la figura del auténomo son hechos
¢/ que obstaculizan el trabajo auténomoy
su consolidacién, por el riesgo que conlle-
va desde el punto de vista personal y patri-
monial. Los auténomos son el futuro y la clave de
la regeneracién de nuestro modelo productivo y del
empleo. No demos la espalda a que lo que ya estd
sucediendo. E1 35% de la creacién de empleo neto
en este primer semestre del afio se ha producido
bajo el paraguas de este colectivo. Un total de 115.000
empleos, 64.500 nuevos emprendedores y 50.000
puestos asalariado.

Es una realidad para la que en Espaiia, ni las leyes,
ni los legisladores, ni las instituciones o agentes so-
ciales estdn preparados. De aquf{ a diez arfios, el 40%
de la masa laboral en Espafia serdn auténomos y em-
prendedores. Una verdadera revolucién que rompe-
rd a velocidad vertiginosa las estructuias proteccio-

nistas y paternalistas de las relaciones laborales
actuales. Una transformacién en el que ya no ha-
bré grandes plantillas y la externalizacién serd
de servicios de valor aiadido relacionados con
lainnovaciény el emprendimiento en cualquier
ambito de nuestra sociedad. Es el trabajo que nos
espera.
Sino somos capaces de adaptarnos, de

transformar las estructuras anquilosadas y
mirar de frente a esa regeneracién de nues-

tro tejido empresarial, afianzaremos la re-
cuperacién pero no saldremos de una cri-
sis que va més alld de lo econémico y que
nos demanda como pafs ser capaces de
asumir el cambio para poder ser al-
guien en un mundo cuya realidad va

CKNEbQ _ mads répido que lo que la regula.



